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El corazén exportacion

4
El corazon de produccion
Irdn como el quinto productor de almendrasen
el mundolrén, comoelquinto productorde
significativa en laproduccion de este alimento
ChaharmahalyBaijtiari,Jorasén del Norte, Fars,
Isfahan y AzerbaiyanOriental son las principales
regiones productoras de almendras en Iran.
La mayor produccién de almendra de
arbol en el pais pertenece a la provincia
de Chaharmahal y Bajtiari, que con una mil
toneladas, desempefia un papel clave en
el suministro nacional de este producto.
Irdn.en la exportacién de este producto.

Autor: Fahim Tarhami ,Director Almendra
OménFuent Arad Branding.
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Comercio exitoso

——

La clave éxito exportacién
La miel natural de Irédn: un nuevo brillo
inigualable, ha comenzado a brillar con
nueva fuerza en su camino hacia los este
internacionales, convirtiéndose en un simbolo
de salud, autenticidad e innovacién irani.
Con el aroma de flores montafosas y un
digna representante de la naturaleza y del
Las en portadorasdelestandarteCada gota
de miel exportadaes las vastas capacidades
de estatierray una obra de arte nacida de las
manosdulzura de Iran al paladar del mundo.

Autor: Esmaeil Kheiri, Supervisor Miel Guildn
Fuente Arad Branding.
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Todo sobre la lista de empaque en la expo

La importancia del "Packing List" en el proceso de exportaciénEn el proceso de exportacion, se preparan
diversos documentos, cada uno con un papel crucial para facilitarelpasode la mercancia porlas fronteras. Sin
embargo, entre ellos hay uno llamado "Packing List" (lista de empaque), que muchosexportadores novatos
tienden a subestimar, sin saber que ignorar este documento puede resultarenla devoluciénde la mercancia,
sanciones severas e incluso dafios a la reputacion del comerciante.Como alguiencon afios de experiencia
peso incorrecto o no indicar con precision las dimensiones del embalaje han detenido cargamentos completos
en la aduana. Una diferencia minima de peso, incluso de unos pocos kilos, puede retrasar e presenta toda
la informacioén fisica y visual del producto: peso neto y bruto, dimensiones de los paquetes, que la factura
comercial refleja el valor econémico del envio, el packing list es el complemento Mi consejo para todos los
seriedad. Antes del envio, revisen cuidadosamente el embalaje, midan las dimensiones, tomen fotos de cada
etapay, de ser posible, consulten con mentores o personas con experiencia. Cuanto mas documentado y
preciso sea su trabajo, mayor seré la confianza del mercado y més fluido seré el proceso de exportacion.
Autor: Houshang Rahnama,Matin Supervisor de Botas de Montafia Qom, Arad Branding.
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En el camino del comercio, lo que distingue a las personas no es solo el capital o el conocimiento o es
una carrera ciega; es un camino con propésito que debe recorrerse con conocimiento. Enunanegociacién
con una parte extranjera, no se trata solo de vender, sino de construirconfianza.La exportacion es la de
nuestra reputacion mas alla de las fronteras.significa comprender al otro, analizar las condiciones y llegar
un didlogo profesional, alineado con los intereses del interlocutor.

Autor: Saleh Norouzi,Director de la Oficina de Isfahan, Arad Branding.

Ing. Shabani:En la exportacién, lo primero es entender qué es lo que estasexportando:no

solo un producto, sino la reputacion del pais. El éxito en la exportacion se logra impulsos.
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Eco nomialndente

¢Y si Irdn deja atras al délar? Un
cambiara de forma fu comienzo de
un camino que, si se ndamental.
Imaginemos un escenario donde
las transacciones internacionales se
realicen sin la participacion del délar
estadounidense; es decir, en el que
monedas diversas e independientes lo
reemplacen, generando un nuevo flujo
financiero en la economia mundial.
En tal contexto, la influencia del délar
se reduciria significativamente, e
Irdn podria ganar mayor poder en
los mercados globales. Este cambio
abriria la puerta a un comercio mas
libre de sanciones y restricciones
impuestas por el sistema financiero
dominado por el délar. Las relaciones
econdmicas entre paises se redefinirian
bajo un nuevo paradigma: comercio
mas libredas nacionales, acuerdos
monetarios bilaterales y contratos
basados en consensos mutuos se
convertirian en puentes de conexién
entre Irdn y otros paises. Irdn ya no
seria solo un exportador de petrdleo,
sino un actor clave en los mercados
financieros internacionales, mostrando
su verdadero potencial econémico.
Segln los expertos, esto es solo el

comienzo de un camino que, si se
gestiona adecuadamente, podria
reescribir el orden econdmico tradicional
del mundo y posicionar a Irdn en
un lugar nuevo y estratégico. Este
cambio de paradigma no sndencia de
impuestas por el sistema financiero los
sistemas financieros controlados por
Occidente, permitiendo el desarrollo de
mecanismos regionales y auténomos
tipo, seria esencial fortalecer las
relaciones monetarias bilaterales,
firmar acuerdos bancarios con paises
aliados y establecer sistemas de
compensacion no basados en el ddlar.
El uso de monedas digitales nacionales,
formaria parte de las Irdn podria
ganar mayor poder en herramientas
clave para alcanzar este objetivo. En
caso de éxito, Irdn podria crear una
red de intercambios sostenibles e
independientliminalos paises socios.
En conclusién, abandonar el délar
no es solo un acto de resistencia
econdmica, sino un paso hacia la
las transacciones cobrardn una
importancia atin mayor, para garantizar
la confianza de los socios comerciales.

Autor: Ali Rashidi Mentor, deExporacién,
Arad Branding.
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Creacion oportunidades
En cada crisis se esconde una oportunidad, visible
solo para una mente creativa y una mirada inteligente.
una motivacién para crecer.Los comerciantes y
emprendedores exitososno temen a las crisis;
por el contrario, lasconvierten en plataformas
de transformacién ydesarrollo. En el mundo del
enciendenuna nueva luz en los momentos mas oscuros.
En cada crisis hay una oportunidad escondida.
El comerciante exitoso es aquel que, desde la
desde cada amenaza, tiende un puente el éxito.

Autora: Marzieh Moradifar ,SupervisorAlmidén
y Glucosa en Turquia, Arad Branding.
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Camino comercial
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El secreto del éxito los negocios
No hay secretos mdgicos en el mercado: el estilo
comercial debe ser personalEn el mercado, no existen

secretos ocultos por des

cubrir, ni tampoco hay una

férmula definitiva y exclusiva para alcanzar el éxito en

los negocios. Aquellos que

buscan respuestas correctas

para entrar en los mercados, no obtendran resultados
efectivos mientras no formulen las preguntas adecuadas.
Segun expertos en comercio, cada persona debe existe
una Unica receta que funcioneparatodos.trabajo alineado
a uno mismoestanimportante como conocer el mercado.

Autor: Gholamreza Hadi
de Frutas DICE Turquia, Ar

Nejad,Director Concentrado
ad Branding.
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Gran comercio

Formacion eficaz, gran comercio
En Arad Branding, la formacién es el inicio de un
camino profesionalCon una formacion coherente,
précticay orientada a objetivos en Arad Branding,
podemos aprender paso a paso el camino del
comercio, adquirir las habilidades necesarias,
un respaldo sélido tanto tedrico como préctico,
convertiros en comerciantes exitosos y consolidados
acerca un poco mas al éxito sostenible en los negocios.
En Arad, la formacién no es el final de una clase,
sino el comienzo de un camino profesional real.

Autor: Mehdi Namazi, Director de Sal Rosa, Emiratos
Fuente: Arad Branding.

Profesor Talia:La venta no es el resultado de crear una sensacién de necesidad, sino
de generar una sensacién de confianza. Un vendedor profesional, antes de presenta.
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Reunién del ingenero Shabani

con los directores de las oficinas

de Estambul y Ankara

Visita de Turan Ergin a Teherédn: pasos firmes hacia
la expansion internacional de AradBrandingTuran
Ercin, directora de la oficina deArad Brandingen
evaluar nuevas capacidades para laexportacion.
Durantesuvisita,se reunié y mantuvo del consejo
directordelaoficina de Arad en Ankara.En esta reunidn,
elingenieroShabanidestacé elpapel fundamentaldela

soficinasinternacionalesen la facilitacién del proceso
deexportaciénpara los comerciantes de Arad. Sefialé:
negociar, entregar productos y realizar pagos en
limitaciones, se fortalece el poder de negociacién El
ingeniero Shabani inst6 a los comerciantes de Arad a
dejando de lado las preocupaciones sobre productos
y respuestas, y enfocdndose en la accién practica.

de Arad Branding para establecer una red coherente
de oficin dejando de lado las preocupaciones sobre
productos as internacionales, destinadas a brindar
iranies en los mercados globales. Estas acciones
representan un paso clave en el camino hacia la
influyentes del comercio regional e internacional.

Autor: Javid Mirzaei, Ditor OdeAnkara AradBranding.

Mil colores de civilizacion caminos hacia
Lahistoriadelatela: unrelatodecivilizacion, creatividadytransformacion
La historia de la tela es una narracion de civilizacion, creatividad
y evolucidn. Desde los primeros hilos tejidos por manos
considera uno de los pilares fundamentales del comercio
global, la tela siempre ha desempefiado un Este valioso material
nacional y el gusto de las sociedades a lo largo del tiempo.
buscas adentrarte en el vibrante y colorido mundo de los textiles,
este es el mejor momento para comenzar: un camino donde
la cultura y la economia se entrelazan en perfecta armonia.

Autor: Mohammad Taghi Hosseini, Director de Cortinas Textile Irak
Arad Branding.

M Comercio sélido

El que resiste construye futuro
En aquellos dias en los que la tierra de la
patria atin olia a fuego y humo, cuando la
esperanza yacia sepultada bajo los con
una armadura El comerciante irani:un ser
humano que no se enorgullecia conlas
alturas, ni se rendia ante lascaidas.Habia
aprendido que el mundo no siempre gira
mente seguia despierta.Si ayer importaba
productosextranjeros, caminabapor los mercados
tradicionales,hoyoperaba en la bolsa desde su
teléfono mévilcapacidad de adaptarse al cambio.

Autora: Leila Akbatani,DirectoradePast
% adeTomate CanadaAradBranding.

M Venta profesional

Belleza natural, exportacion
La piedra travertino: una elecciéndistinguida
en la arquitectura mundialEl travertino esuna
de las piedras naturales mas populares en
durabilidad, variedad de colores y capacidad
depulido, esta piedra se utiliza ampliamente en
fachadas exteriores, suelos, muros y escaleras.
sedimentacion de minerales en manantiales
reconocidas como Haji Abad y Atashkouh,
objetivo: desde contratistas y desarrolladores
y compradores minoristas, cada segmento
tiene sus propias necesidades y prioridades.

Autor: Dariush Sheibani, Director de Trartino Nigeria
AradBranding.

A

Profesor Vahid:El comercio es el punto de encuentro entre el querer y el poder. Quien

tenga una vision global y lleve en su corazén la preocupacion econémica de una.

=], 1E! Sé nuestro periodista y
= T.me/Aradbranding_News

;ﬁ.\‘ Wa.me/989190808088

..r||



Numero 86 Cambide mbo firme

Viernes
2025/07 /1
AradBranding Pagina 4

renacimntobrillant

AradBranding.com

" Entrevis
w_

Conviértete en—.
comerciante

b Del

N L,

logré muchos éxitos: desde obtener el titulo de peluquero destacado de la
provincia y recibir el premio de la Tijera de Oro, hasta ser miembro del comité
de inspeccion del gremio y establecer mipropiosalén. A pesar de tener un
ingreso aceptable, siempresentia una especie de estancamiento y desgaste,
porque el principal capitalenclaros, cientifica y organizada; Desde entonces,
decidi dejar atrasmis ideas anteriores y actuar conforme a las estrategias
definidas por elgrupo. Esta decision trajo consigo frutos significativos. Hoy en
dia, me desempeio en el &mbito del comercio internacional, firmo contratos
de exportacion y he alcanzado logros que antes solo eran suefios para mi.
Ademas de los éxitos econdmicos, mi estilo de vida familiar también ha
experimentado una transformacién. Desde el punto de vista educativo,
cultural y espiritual, mi entorno se ha enriquecido, y he alcanzado una paz
que, en el pasado, ni siquiera con altos ingresos habia logrado experimentar.

Autor: Saeed Zare, Director de Maquinaria Agricola Zimbabue AradBranding.

Interaccion eficaz

Venta exitosa: el arte interactuar sonrisa confianza
En el competitivo mundo actual, el éxito en las
ventas también depende de las habilidades
de comunicacién y de la manera en que
interactuamos con los clientes. Uno de los
principios mas importantes para lograr una
duraderas. El cliente se siente atraido por
la amabilidad, la honestidad y la sensacién
de seguridad que transmite el vendedor.
Recordemos que vender no es solo transferir
un producto; es una oportunidad para
construir relaciones, comprender las
necesidades del cliente y ofrecer soluciones.

Autor: Houshang Lotfi, comerciantedeteriales
de construccion Arad Branding.

Durante afos trabajé en el gremio de la peluqueria en Shiraz. En ese camino, ¥

A

.
corte al comercio ¢

El comerciante profesional, narrador de

En el competitivo mundo actual, el |

profesionalismo de un comerciante no
se limita Gnicamente a tener contratos
calidad; la forma en que presenta
sus actividades y secomunicacon su
audiencia tambiénse haconvertido
repetitivos, noticias irrelevantes o
de sus actividades, construye una
imagen mucho més profesional.
Los especialistas en marketingafirmanque
la transparencia eneldesempefo y la 4
presentacionregular y enfocada que el
sea mas visible,sinoquetambién juegan un
papel crucial en el aumento de las ventas
y eldesarrollo de relaciones comerciales.
Autora: Kowsar Rahimi, editora medios
AradBranding.
>
Un camino desde el corazon desierto hasta
En el comercio, el camino no siempre es llano. Las curvas, las fluctuaciones

Alguien que se ve

Esta vendiendo

Direccidn de Arad Branding: Shp.AradBranding.

del mercado y las decisiones cruciales son parte de la realidad de esta
ruta, una que he experimentado de cerca. Un producto que crece en
precisay un sistema eficiente que le da al comerciante el poder de brillar.
Aunque el jujube es pequefio, tiene un gran potencial. Hoy, presento con
orgullo este producto irani en los mercados nacionales e internacionales,p
orqueheaprendido que, con el conocimiento y la experienciaadecuados,ni
nglncamino es imposible.En Arad aprendimos que el comercio no es solo
comprayventa,sinoconstruirun futuro brillante. Por eso, con conocimiento,
perseveranciayuna eleccién acertada del camino, el éxito comienza justo aqui.
Autora: Fatemeh Khosravi, comerciante de jujube Arad Branding.

Ingeniero Ghorbani: “El negociador exitoso es aquel que ha visualizado el reado

antes de la reunién. Quien logre conducir emocién, légica e interés en un marco.
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Transformion econémica capital
Con la presencia de aproximadamente
4 millones de estudiantes universitarios
aprovechar el potencial cientifico del pais
en el camino hacia el desarrollo econdmico.
Segun los responsables de la organizacién,
la poblacién educada puede sentar las
bases para una transformacién profunda
en el futuro del empleo, la produccién y
enfocado en la educacion, la capacitacién
en habilidades y la entrada practica de
los jévenes en el &mbito comercial, evita
el desperdicio del talento universitario.
Autora: Shahla Rouzbehani . DirectodePieasde
Construccién enOménAradBranding.

4

La clave del éxito exportacion
La negociacion es el corazon palpitante de
una exportacién exitosay el factor clave para
transformar oportunidades internacionales
en colaboraciones sostenibles y rentables.
solo a discutir precios; es un proceso
estratégico para definir con precisién las
condiciones de En ausencia de habilidades
profesionales de negociacion, incluso los
productos de mayor calidad enfrentan
dificultades para venderse en los mercados
internacionales, y atraer o retener clientes
extranjeros se vuelve una tarea ardua.
Autora: Afsaneh Seyed . Mahmoudcomerciante

de macarronesArad Branding.

Expoacon integnte
merados emgetes

vVes

1

con el puerto estratégico de Dakar, se considera una puerta de entrada importante para exportaciones a
paises vecinos como Mali, Guinea, Gambia y Costa de Marfil. A pesar de su estabilidad politica, Senegal
depende en gran medida de las importaciones, y productos iranies como détiles, azafran, fertilizantes
quimicos, herramientas, zapatos y sandalias pueden encontrar un buen lugar en este mercadoLa poblacién
transparencia de la informacién son factores decisivos en la decisién de compra.El envio maritimo desde
China, India, Turquia y Marruecos en el mercado senegalés, las marcas iranies aiin no son reconocidas
En este proceso, Arad Branding juega un papel importante al crear plataformas de contenido, educacién
y comercio para los comerciantes iranies, ayudandolos a introducirse en los mercados globales. Incluir
perfiles en sitios web acreditados y proporcionar contenido e informacién de precios precisos son factores
Senegal no es solo un nuevo destino de exportacién para Irén, sino también una oportunidad real para
consolidar una marca nacional en una regién densamente poblada y en crecimiento.
Autora: Elahe Aram, Consejera Comercial de Arad Branding.

Director ejecutivo

>

La clave del éxito en el comercio y la exportacion

En una de las sesiones especializadas del grupo Arad, el profesor Talia enfatizé la importancia de tres principios

fundamentales Segun él, en la exportacion, el éxito no se logra solo con la calidad del producto; sino que la forma También

subrayd la necesidad de tener un pensamientosistémico,la capacidaddeanalizar datos de mercado y un seguimiento

encomunicacionesinternacionales.Una negociacion exitosa es el punto de partida para una exportacién profesional.
Autor: Mohammad Mahdi Zarei. asesor comercial de Arad Branding.

Profesor Vahid: El comercio exitoso depende tanto del capital como visidnestratégica

,nuestraestrategia es formar comerciantes no solo analicen el, sino que lo construyan.
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Con el escritor y

¥ P

En un evento cordial y significativo, el Sr. Seyed Javad Taheri, escritor, director y actor
veterano del cine y la television irani, visitd las oficinas centrales de Arad Branding.
El objetivo de esta visita fue conocer de cerca las actividades del grupo en
con la presencia del ingenieroGhorbani, director general de Arad Branding.
Durante el encuentro, ambas partes dialogaron sobre la importancia del
papel de los medios de comunicacién en la promocién de una cultura de
comercio moderno, asi como la necesidad de aprovechar las capacidades
culturales y artisticas para una mejor presentacién de los productos iranies
en el &mbito internacional.El Sr. Taheri elogi6 la estructura de Arad Branding

y sus ideas transformadorasen apoyo al emprendimiento, y expresé su
disposicidnpara colaboraren la creacién de contenidos culturales ycomerciales.
Este encuentro refleja la creciente convergencia entre loscampos delacultura
También se dio la bienvenida al uso de capacidades mediaticas para
contar historias de éxito de comerciantes iranies en formatos artisticos.
Arad Branding considera esta colaboracion como un paso significativo hacia
laintegracién de la narrativa artistica con el desarrollo econémico nacional.
de Arad Branding en el empoderamiento econémico de los jévenes iranies.
Autor: Ali Rashidi, mentor de exportacién en Arad Branding.

v
Inicio inteligente Comercio moderno
.

El comercio, hadesarrollo global
El inicio de cualquier camino siempre viene

acompaifado de dificultades; no necesariamente
por la complejidad del trayecto,sinomésbienpor | Arad Branding.
las dudasy preocupacionesentalesquetienen
al ser humano.Sin embargo, unavezquese da
el primer paso, elcamino se revela porsimismo
y las creencias crecen a travésde laaccion.En
oportuno, incluso si hayfallos, es muchouradero.
elcomienzo no es solo un paso, sino un punto de
partidahaciala construccién de un futuro brillante.

Autor: Yousef Heydari, jefe de produccionde

duraznos secos Teheran, Arad Branding. A

La transformacion el enfoque
En el pasado, el comercio se limitaba alsimple intercambio
de bienes y servicios, perohoysuconcepto ha evolucionado
mucho mas alla.Enelmundocompetitivo actual, la calidad
por si sola no es suficiente; la generacién de confianza,
la preservacion de la reputacion y el uso inteligente La
creaciéndelosmercados internacionales,debemosy un
canalde comunicacién eficaz.Hoy, todo productor que
valore su marca,mafana serd un exportador fuerteY
este camino comienza con una visién a largo plazo.
Autor: Yousef Sarafraz, comerciante de higos secos

v
Produccién nacional

Y \
AN

La produccidn onal, economia
En el pasado, el comercio se limitaba al simple
concepto ha evolucionado mucho maés alla.
En el mundo competitivo actual, la calidad por si
sola no es suficiente; la generacién de confianza, la
preservacion de la reputacion y el uso inteligente de
herramientas digitales y estrategias modernas de
marketing desempefian un papel fundamental en el éxito.
La creacion de marca para laexportaciénya Si posicion
duradera en los mercadosinternacionales, empaque
dignoy un canal decomunicaciéneficazmariana
estecaminocomienzacon una vision a largo plazo.

Autor:Fatemeh Alimardani, supervisorademangueras

Ingeniero Ghorbani: Los principios de la venta en el mercado actual conen una combinacion

Enseflamos a los vdedores codmo iniciar una venta a partir de unaonversacién amistosa.

« 4 blindadas de Fars AradBranding.
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, Entrevista con Masoumeh Ghasemi
Hoja de ruta »
J joS provinciales al desarrollo de Arad Bra g

La contribucion de los conse

En Arad Branding, el comerciante nunca estd solo.
No lo digo como un eslogan, sino desdelaexperiencia
vivida que he tenido como miembro del consejo de
administracion provincial.En esta estructura, estamos
allado del comerciante: para una planificacion precisa,

para elegir el producto adecuado, para cerrar contratos,

para negociar de forma efectiva, para realizar envios
sin complicaciones e incluso para asegurar una
transferencia de dinero confiable en las exportaciones.
responsabilidad de acompaiiara otros comerciantes.
Nuestro objetivo es claro: que nadie se quede en

contactarnos. Nuestra inforpaldo adecuado, ningtin

comerciante de Arad se g planificamos segun sus
condiciones, capacidades y objetivos.Nadie necesita
saberlo todo desde cero;solo hace falta tener la voluntad
de avanzarynosotrosestaremos a su lado en cada paso.

Autora: Masoumeh Ghasemi,comerciantede sal

Arad Branding.

Comercio con autenticidad M Crecimiento sostenible

El sabor autenticidad, camino hacia
La galleta tradicional de Hamedén es una de las delicias méas
sabrosas que tiene sus raices en la cultura y la historia de esta
corazén de las personas gracias a su aroma y sabor inigualables.
locales y fomentar la exportacion de alimentos auténticos.
paso efectivo para dar a conocer las capacidadesocultas de Hamedan
tanto en los mercados nacionalescomointernacionales.Actualmente,
gracias al aprovechamiento del potencial delbranding y el empaquetado
moderno,estedulcetradicional se encuentra en camino de ingresar
alosmercadosregionalesdel ayer y las oportunidades del mafana.

Autor: Mostafa Yaghoubi Akbar, jefe de producciéndepan
Komaj Hameddan Arad Branding.

T

El camino del progae colabocié
El comercio es el arte de colaboraryconectar;
progreso, y la vida refleja los hacia el éxito.
En el mundo complejo de hoy, silas empresas
desean mantenerseo, nos hemos esforzado
por crear un espacio de interaccion efectiva,

ofrecer productos de alta calidad y respetar las
necesidades del cliente, con el fin de proyectar

o
En el camino haciacrecimiento | unaimagen clara de un comercio profesional:

El comercio de ropa femenina, dadalamirada | sinotambién por supapel en marcay convierte al
detallada a los gustos diversos delos clientes | mercado enunauente de oportunidades sostenibles.
y a las exigencias culturales.Lo importante Autor: Vahid Nassehi, jefe de produccLémparas
no es solo el disefio creativo, sino también | Isfahan, Arad Branding.

I

cumplimiento de los estandares de produccién.
Laropa no es simplemente un producto; es parte
de la identidad y la autoestima de las mujeres.
conocimiento del mercado para lograr
precisa de las necesidades del mercado
expansion de esta actividad comercial.

Autor: Mazaher Parsa, comerciante de

ropa femenina Arad Branding. &
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Ingeniero Shabani: La exportacion sostenible no se logra mediante deuentos ni

competencia de precios, sino a través de exportador debe ser analistamercadoglobal.
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El representante en Viena y ex portavoz de la

Organizacion de Energia Atomica visito las oficinas

Arad Branding

Durante este encuentro, el Dr. Seyed Khalil Mousavi destacé la importancia
de las infraestructuras modernas en el comercio actual y expresé su
satisfaccion por las actividades de Arad Branding en la facilitacion de los
procesos de exportacion y el fortalecimiento de la red de comerciantes iranies.
Al subrayar la necesidad de digitalizar las rutas del comercio exterior,
empresa en el ambito de la exportacién y el desarrollo de mercados.
y diplométicas en el entorno merciales para colaborar en el camino Este
encuentro se llevé a cabo en un ambiente cordial y especializado, donde
ambas partes, tras analizar los desafios y oportunidades del proceso de
exportacion desde Irén, expresaron su disposicién para ampliar la cooperacion
estratégica en dreas como finanzas, logistica y negociaciones internacionales.
de Arad Branding sobre una economia centrada en el puebloy la formacién
También afirmé que la presencia de expertos en el tejido comercial del
pais puede ser clave para superar muchos de los desafios econdmicos.
El Dr. Mousavi subrayé la importancia de la sinergia entre las instituciones
académicas y comerciales para el desarrollo de las exportaciones no petroleras.

Autor: Javad Ghasemi, Secretario General de laComisiéne Arad Branding.

Innovacién continua

Calidad e innovacion: camino crecimiento mercado
En el desarrollo del mercado de equipos
sanitarios, siempre ponemos énfasis en la mejora

de la calidad yladiversificacién de los productos.
con fabricantescapacitados y el seguimiento
preciso de las necesidades de los clientes son
principios fundamentales de nuestro trabajo.
El apoyo completo, el servicio postventa
profesional y los esfuerzos para reducir de las
medidas que implementamos para lograr la
maxima satisfacciéndelclienteapartamosde los
estandaresinternacionalesCada nueva necesidad
representaunaoportunidad para nuestro progreso.
Autora: Elham Fallah, comerciadesanitarios
Arad Branding.

v

A

La comunicacion efectiva plataforma

En el mundo actual del comercio,
crecimiento como una comunicacion
efectiva y una buena visibilidad.
La aplicacién Arad Branding, con
la creacién de la seccién “Dory’, ha
hecho posible conectarse con cientos
de comerciantes iranies y extranjeros,
presentar sus productos y construir
oportunidades reales de colaboracion
a través de estas conversaciones.
Cada nuevo contacto puede abrir
ventas y la expansion del mercado.
este espacio, no solo incrementas tu
reconocimiento, sino que también
lugar de esperar, deciden actuar.

Autora: Kowsar Rahimi, redactorade
medios Arad Branding.

Sélquien/dalell primerjpase

nojtejconformesicon esperar

Direccidn de Arad Branding: Shp.AradBranding.

Construccion de confianza el comercio

El comercio no se limita Gnicamente al intercambio de bienes, sino que también

implica la transmision de cultura, confianza y valores humanos. Cuando la base
de una transaccién seconvierte en un puente duradero entre personas y naciones.
construirse sobre la base de la confianzay el beneficio mutuo, paraque no
solo genere ganancias econdmicas, sino también crecimiento social.Con
la expansién del comercio, las fronteras se vuelven mas difusasy se crean
nuevas oportunidades para todos; oportunidadesque pueden Por eso,
en transparencia, el compromiso y la comunicacién eficaz con nuestros
elactivo mds valioso de todo comerciante exitoso en el mundo actual.

Autor: Mansour Akhovat, jefe de produccion de pasteles y galletasGolestan
Arad Branding.

Maestra Thalia: Negociar es el arte de escuchar antes de hablar.Un comerciante

que domine las técnicas de negociacidn, el lenguaje corporal y el arte de elegir.
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Innovacién

Una innovacién revolonaria
Los dispositivos domésticos comunes de
purificacion de agua, en lugar deconservan
completamente irani conun disefioinnovador
ha hecho posible lapurificacién sin desperdicio.
El modelo Kavir es el resultado del esfuerzo
de un inventor irani comprometido, que
produce agua saludable y eficiente sin
puede corregir los hdel agua, sino que y
la responsabilidad de los iranies Apoyar
este tipo de logros significa invertir en
un futuro sostenible y saludable para las
préximas generaciones.

Autor: Babak Nazari, comerciadepurificadores
deaguaen Arad Branding.

Eficiencia sostenible

4

Un camino hacia crecimiento
Productividad: el motor del desarrollo
sostenibleLa productividad significa el
uso 6ptimo de los recursos para lograr el
maximo resultado posible. En el &mbito
empresarial, este concepto contribuye a
productividad se eoras y la optimizacion
de procesos.Mejorar la productividad no
solo impulsa el crecimiento econémico,
asi es posible activar el potencial oculto
alcanzar una ventaja competitiva sostenible.
En definitiva, la productividad es el motor
el progreso en organizacion o sociedad.
Autor: Behnam Amiri, Director de Aztcar
Cande en Emiratos Arabes, Arad Branding. A
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Durante més de veintitrés afnos trabajé en el &mbito de la educacién, ocupando cargos de gestion y

e

e\ (\

ejecucion, con un enfoque en asuntos culturales y formativos. Sin embargo, después de dos décadas
de servicio en este campo, llegué a un punto en el que senti que continuar en la misma direccién ya no
respondia a mis aspiraciones ni a mi potencial interior. Decidi hacer un cambio fundamental en mi estilo
de vida y en mi carrera profesional.Desde junio de 2023, me uni a Arad Branding desde la ciudad de
Chabahar, ubicada en el punto mas al sur de Iran, con un coeficiente comercial de siete. Tras completar
podian aplictros del grupo, elevé mi nivel, actualicé mi expediente profesional y, en octubre de 2024,
me trasladé a la ificil y desafiante, se hizo con el objetivo de crecer y alcanzar nuevas metas, y hoy los
productos de Actualmente, he mantenido negociaciones efectivas, tanto presenciales como virtuales,
con varios representantes extranjeros, y uno de los contratos se encuentra en su fase final de acuerdo. El
proceso de desarrollo de mercado avanza con seriedad, y visualizo un futuro prometedor en este camino.
Sin duda, la experiencia afnos en el sector educativo ha influido significativamente en mis logros comerciales.

Autor: Mohsen Jahantigh, Supervisor de Detergente en Polvo en Qom, Arad Branding.

Generar confian

za es un requisito previo para la venta

A veces, una sola reunién basta para cambiar para siempre nuestra perspectiva sobre el comercio.

En una de las sesiones especializadas del grupo Arad Branding, el maestro Vahid, director estratégico

exitoso: la negociacion, la venta y la exportacion.Segun él, la negociacién no es una competencia, sino

que escucha antes de hablar, no para responder, sino para comprender con precisién al otro. En realidad,

Sobre la venta, subrayé distribuidor de productos, sino un transmisor de confianza y un creador de valor.
Autora: Fereshteh Momen, miembro del equipo de abastecimiento de Arad Branding.

Ingeniero Shabani: El comercio significa enc

y crear valor para los demés. En Arad Branding creemos que todo comercianteexitoso.

E! Inicio de colaboracién
;ﬁ." Wa.me/989190808088
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Hasta hace algunos afios, ingresar alos
mercados globales requeria atravesar
caminos costosos y complejos: comprar
boletos de avidn, llenar maletas con
muestras de productos, coordinar con
intermediarios, participar en ferias
internacionales y dedicar una gran
cantidad de tiempo y capital para
digitalizacion, el comercio también ha
cambiado radicalmente; ahora, basta
con un teléfono inteligente para abrir
tu propia oficina de comercio global.
La aplicacion Arad Branding es una
respuesta precisa a esta transformacion.
Esta herramienta no solo es un canal
de comunicacién entre el productor
irani'y el comprador extranjero, sino
pedidos modelos tradicionales, el
usuario de esta aplicacién negocia
directamente con compradores reales,
sin necesidad de intermediarios, con
la posibilidad de enviar mensajes
directos, ofrecer precios, describir
caracteristicas del producto y recibir
retroalimentacién inmediata.En esta
plataforma, comerciantes, proveedores,
representantes de ventas e incluso
clientes extranjeros estan presentes
simultdneamente, lo que genera una
interaccion dindmica que crea un

Sienteelcomercio

entorno transparente para el no
disefio amigable, la aplicacién Arad
ha hecho posible que incluso una
persona sin experiencia previa pueda
convertirse en exportador y entrar al
campo del comercio internacional.
Esta aplicacion, especialmenteen la
coyuntura actual en la quereducir
emprendedores puedan tener una
real en la exportacion.Arad Branding
no es solo una aplicacién; es una
hoja de ruta para superar las barreras
tradicionales del comercio. Con el
extranjeros, esta herramienta redefine el
concepto de exportacion. Un concepto
feria internacional, folleto impreso ni
contactos en el extpara iniciarCon
Arad Branding, la espera comercio
global hoy mismo: empieza a hacer
marketing, encuentra clientes, presenta
tu producto y lanza tus exportaciones.
El comercio internacional ya no es un
suefo; ahora, esta oportunidad Esta
aplicacion no es solo una herramienta
tecnoldgica, sino un puente estratégico
entre la produccién nacional y los
mercados internacionales; un puente
que allana ella exportacion para todos.

Autora:ZahraEbrahimiPanah,Depa
rtamento Técnico deArad Branding.

La oficina de comercio global

en tus manos

Crecimiento global

v
Oportunidad de

v
Puente comercial

La almena, joya dorada naturaleza
Con el crecimiento global del interés por los
esplendor especial en la cima de las elecciones.
La creciente popularidad de productos derivados
como la leche, la mantequilla y los snacks a base
de almendra demuestra la posicién insustituible
Creemos firmemente que ha llegado el momento
para brillar en los mercados internacionales y
Con un enfoque en el envasado profesional, el
narracién de su origen irani auténtico, podemos
transformar este tesoro natural en una oportunidad
sostenible para la economia no petrolera del pais.

Autor: Kianoush Rostami, Director de Almendra
Mamra en la IndiaArad Branding.

A

Oportunidades de exportacion de productos
La industria de productos para el descanso, como
parte del sector textil, incluye articulos como mantas,
sabanas, almohadas, colchones, cobertores y toallas,
los cuales no solo tienen demanda en el mercado
interno, sino que también poseen un alto potencial
de exportacion. Entn producto clave La provincia
de Azerbaiyan Oriene su infraestructura productiva.
La proximidad geografica con paises destino de
Asia Central ha abierto vastas oportunidades de.

Autora: Sepideh Hagh Saresht, Gerente deMantasen

Emiratos, Arad Branding.

A

| R , [
El comercio, puente desarrollo
comercio: un puente poderoso hacia el desarrollo

globalEl comercio actiia como un puente sélido
que conecta economias, culturas y oportunidades
entre paises. Este puente permite a personasy
y servicios a nivel internacional, beneficiandose
de mercados y recursos diversos.Ademas de
impulsar el nuevas habilidades, el comercio
sociedades, generando nuevas oportunidades
tanto para individuos como para empresas.

Autor: Mostafa Abbasi, Director de Aceitede
Motor en Pakistén, Arad Branding.

. . . . .. IRPe = J| P . .
Profesora Talia: En el comercio, el primer principio es comprender con precisién las  EWEHE s6 nuestro periodista y
necesidades del mercado, y el segundo, presentar inteligentemente la ventajahacia . [
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De la heralomerio
Un conocno basta
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Terapeuta sin ingresos

Al ver esta historia, mi mente se quedé atrapada
sin querer.Un hombre con afios de experiencia en
medicina tradicional, con un profundo conocimiento
de las plantas medicinales y sus propiedades, una
se considera simplemente un vendedor.Aunque
sus clientes confian més en él que en algunos
médicos, él todavia no se ve dignd conoce bien el

producto, entiende las necesidades d falta no es
simplemente capital, sino una guia, un caminoy
confianza en uno conoce una parte del camino, y
mediante junto a alguien que entienda el mercado,
sepa Muchas mujemundo del comercio por este
mismo camino. El verdadero obstaculo no es la falta
de recursos,gen clara de las propias capacidades.

Este hombre ha estado pesandoy vendiendo durante
anos, pero nunca ha pensado en su propio peso
y valor. Ahora ha llegado el momento de poner
en movimiento no solo el producto, sino también
a simismo; de presentarse al mercado global.

Autor: Hamidreza Hashemi, asesor comercialen
Arad Branding.

_Aud:
La arquitectura del futuro del comercio con
En el mundo cambiante del comercio actual, solo triunfan
aquellos que, con innovacién y valentia, piensan mas
alla de los marcos repetitivos y construyen el futuro con
sus propias manos. El comerciante visionario no espera
oportunidades; las crea. No es un imitador, sino un creador de
caminos. En Arad Branding no solo exportamos productos;
somos arquitectos de ememos al riesgo ni buscamos
excusas, Ahora es el momento de actuar: dmbre de Irén
en la cima del comercio global con acciones inteligentes.

Autor: Amir Azimzadeh, Director del Acero RusAradBranding.

La conexion arte irani con
En los dltimos afios, la artesania irani ha
vuelto a captar la atencién de los mercados
extranjeros, especialmente de los paises
del Golfo Pérsico. La combinacion del arte
tradicional con diseficoraciones de pared
en opciones atractivas paes internacionales,
utilizar un embalaje profesional y mantener
la autenticidad cultural son factores clave
para el éxito en la exportacién de este
difusion del arte irani'y al fortalecimiento
de la economia de los artesanos.

Autor: Bijan Pourtaghi, Supervisor de
Artesanias de Guilan, Arad Branding.

A

v

A

Mal \
Azafran irani: simbolo identidad
Arad Branding, una empresa lider en el ambito
de la creaciéon de marca y el desarrollo de
exportaciones, opera con el objetivo de empoderar
alos productores iranies y conectarlos con
los mercados internacionales. Esta compaiiia,
apoyandose en el marketing digital, el andlisis
los productores a acceder directamente a
compradores internacionales y consolidar En
este contexto, el azafran irani, como uno de
los productos agricolas méas emblematicos del
pais, ocupa en las exportaciones no petroleras.

Autora: Azam Soltani, Directora de Azafranen
Espania, Arad Branding.

Profesor Vahid:La exportacion significa cruzar las fronteras geogréficas apandose

en las ventajas competitivas. Cuando el comercio se presenta de manera correcta.
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Exporion dirgida
Coeio intelgente
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En una reciente sesion especializada sobre estrategias para el desarrollo de las ¥

exportaciones, el ingeniero Shabani, presidente del consejo de administracién
de Arad Branding, expuso su perspectiva sobre los principios fundamentales
del comercioy el camino hacia el éxito en los mercados internacionales.
Subrayd la necesidad de una vision cientifica e ingenieril del comercio moderno y afirmé:
El comercio actual requiere toma de decisiones basadas en datos,
altas habilidades de comunicacién y una comprensién profunda de los
procesos de oferta y demanda; no simplemente confiar en la experiencia
tradicional o en la suerte pasajera.Segun él, el punto de partimprensién
profunda de las necesidades del compradory una preparacién mental de
su intervencion, destacé la importancia de la ventaprofesional:La verdadera
venta noconsisdad. Un comerciante que se limita a resaltar su ventaja
competitiva, esta destinado al fracaso en la negociacién.Con baseen la
experiencia de varios anos de Arad Branding en el &mbitodeldesarrollo de
exportaciones, el ingeniero Shabani afirmé:casual, temporal o simbdlico;
debe estar disefiada estratégicamente,serrepetible y basada en una cadena
coherente desde la produccién hasta la entrega.Para lograr una sostenible,
superar tres pilares fundamentales.

Autor: Mohammad Abdollahi, Consejero Comercial de Arad Branding.

El comerciante: constructor del manana
El comercio es una danza dindmica de oferta

4

y demanda; el comerciante, un artista que
combina el conocimiento de las necesidades
un producto o servicio de bienes y servicios,
sino la creacién de valor, la generacién
de empleoy laconstruccién de un mundo
cia y se acercaa las cumbres del éxito.
En un mundodonde la competencia es
despiadada, el verdadero comerciante es
aquel que no teme a los desafios nirehtye
el cambio, sino que los en su plataforma
de lanzamiento.

Autor: Mohsen Haj Naib, Director Cables

Eléctricos en Arabia Saudita, Arad Branding. 2

Vitrina de honor de los comerciantes

En la seccion Productos depresentan art
iculoscuidadosamenteseleccionados por
los comerciantes méasexperimentados.
Estos productosseofrecen con
especificaciones detalladas,historial
de ventas e informacion técnica clara,
disponibles para los compradores
interesados tanto nacionales como
Esta seccién ha logrado generar
confianza en el proceso de compray
venta, al proporcionar transparencia
y acceso directo al conocimiento
acumulado por expertos del comercio.
expuesto no es solo un objeto de de
estratégica y sabiduria comercial.
Autora: Reyhane Bahramiempleada ‘
del departamento de Arad Branding.  Direccién de Arad Branding: Shp.AradBranding.

De la tierra al mundo; camino inteligente hacia
En el camino hacia el desarrollo del comercio agricola, el uso del conocimiento

especializado, la comprensidn precisa de los mercados objetivo y el apoyo
en infraestructuras profesionales de exportacién se han convertido en
los factores clave del éxito. Hoy en dia, en la exportacién de productos
agricolas, lo que importa no es solo la produccién, sino también la gestién
va mas alla de la simple venta de productos: representa la transmisién
que permanece es una visién enfocada, una actualizacién constante y
un progreso basado en la experiencia y la colaboracién inteligente. El
camino hacia una exportacion sostenible solo sera posible mediante una
verdadera sinergia entre produccién, suministro y marketing.
Autora:Masoumeh Shabani, supervisora de manzansTeheran,AradBranding.

Muhendis Ghorbani: Etkili bir satis, kalici bir gliven insasina baglidir; iyi bir Griin
yalnizca yolun yarisidir, diger yarisi ise musterinin saticiylakurduguiliskidenelde.
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Convertirse comerciante
La promocién en Arad Branding no es
un costo de entrada ni una herramienta
para atraer a nuevos miembros, sino una
plataforma para publicitar productos y
establecer una comensa especifica. Este
modelo se basa en la actividad especializada,
la transparencia y la venta genuina, y tiene
el punto de vista legal y religioso. Si se
mantiene sobre principios éticos y con
un enfoque en la calidmercio en Irén. El
progreso es el resultado de la honestidad
y la perseverancia en el trabajo.

Autor: Houshang Rahmamatin, servisor de
calzado de montafia enQom, AradBranding.

Exportabilidad

Combinacion higienedur
Los envases desechables de aluminio

representan una combinacién deresistencia,
higiene y ahorro, convirtiéndose en unaeleccion
inteligente para el estilodevida acelerado
de hoy. Gracias a su altaresistencia al calor
y la posibilidad deusarlos directamente
sobre el fuego,sonunaopciénurantes y
pedidos para llevar.En un contexto donde la
higienealimentariay la reduccién del tiempo
de avado son cada vez més ie Iran en el
mercadoregional estd en constante crecimiento.

Autor: Mahyar Keyghobad, Supervisor
de de Aluminio en Teherén, Arad Branding.

Martes
2025/07/29

Exito sosenbl ydu
., Camo clro yfirme

En Arad Branding, fluye una visién que va mas alla de las fronteras; con estrategias inteligentes y una mirada
orientada al futuro, trazamos un horizonte claro para los comerciantes de Irdn y del mundo. Una de nuestras
creencias fundamentales es que el éxito es una eleccién constante; no un acontecimiento fortuito, sino el
resultado de decisiones conscientes, perseverancia continua y acompafiamiento de un equipo profesional.
En Arad, combinamos el esfuerzo incansable con el compromiso con la calidad y la exploracién de nuevas oportunidades
anivel internacional, para crear una plataforma sdlida para el crecimiento, la confianza y el desarrollo global. Cada
proyecto que iniciamos refleja la fusién de experiencia, especializacién y estandares profesionales internacionales.
mercadoglobal, se puede trazar un nuevo rumbo en el mundo del comercio. Arad Branding no es solo
una empresa; es un simbolo de poder, especializacién, creatividad e innovacién en el ambito comercial.
Apoyados en el conocimiento y la experiencia, no consideramos ninguna frontera como limitante y estamos
convencidos de que ningun objetivo es inalcanzable. En este camino, hacer comercio con Arad es una puerta
segura hacia los mercados internacionales y una plataforma para un crecimiento sostenible a nivel global.
Autora: Sahar Alipour, Asesora Comercial en Arad Branding.
»

Generar conflanza es un rEQUISItO prewo para

El no hablaba desde detras de un escritorio, sino desde el corazén del campo del comercio. El ingeniero Ghorbani,

director general de Arad Branding, en una reunién que se asemejaba més a una clase préctica, presentd una
sino la comprensidn precisa."Segun él, hay muchos vendedores que hablan mucho, pero pocos que realmente
escuchan y entienden. Un negociador exitoso es aquel que, antes de presentar su propuesta, ha comprendido
completamente las necesidades de la otra parte. El recalcé que el comercio exitoso se basa en las relaciones humanas.

A ° Autora: Reza Bigdeli, experta en logistica en Rusia, Arad Branding.

Profesora Talia:Una venta exitosa comienza con una comprension precisa de las necesidades
Un comerciante inteligente es aquel que construye confianza, no solo vende un producto.
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Paises exitosos como China, Japény
Corea del Sur sonmodelos clarosque
tenemos frenteanosotros;naciones que,
apoyandose enmillonesdecomerciantes
activos,han logradollevarsusproductos
locales a los mercados internacionales
y obtener una gran participacién enla
economia global.En estos paises,
ser comerciante noes simplemente
unaocupacion, sino un pilar fundamental
de la politica dedesarrollmerciantes
internacionales,y hoy pueden afirmarcon
orgullo que una gran parte desu
producto interno bruto proviene de
exportacionesno petroleras.En cambio,
nuestro paeducada, sufrede una grave
escasez decomerciantes. Esta carencia
es unade las causas principales de
la disminucién de exportaciones, la
limitacién de ingresos en divisas, el
estancamiento de la producciény, en
Gltima instancia, el aumento de la pobreza
en diferentes capas de la sociedad.
Contrario a la creencia popular, el
comercio no estd reservado tnicamente
para importadores o grandes capitalistas.
Un verdadero comerciante es quien
puede posicionar un producto iranf
en los mercados internacionales
mediante una estrategia adecuada de

rtes

Comerctes consruye
embadores del oullo

om
marketing, generacion de confianza
y establecimiento de relaciones.
Ser comerciante hoy en dia no significa
solo intercambiar bienes; implica
ingresos sostenibles, prestigio social,
conexiones internacionales y un papel
clave en el desarrollonacional. Cada
comerciante puedeser el origen deun
cambio enlavida de de es una de las
causas principales de cenas defamilias,
generandooportunidades econémicas
con profundo impactosocial.El comercio
modernomplica la capacidadde"ingenieria
deoportunidades": dentificar ventajas
competitien el muar. Ese paso, en
escala n los mercados exteriores.
En una situacién donde Irdn tiene la
capacidas exportarlos a més de cien
paises, necesitaremos formar y apoyar
a un millén de comerciantes capaces
y comprometidos, que puedan llevar
con orgullo la bandera de la produccién
nacionala los mercados globales.
Para lograr esto, es necesariotransformar
el enfoque nacional hacia el comercio:
dejar de serreactivos y pasar a
serproactivos.El camino de la exportacion
debe estar abierto a todos los iranies.
Autor: Seyed Ahmad TahvilPresentador
de Medios de Arad Branding.

1Salvar la economia

Code salud

v

l

Una exportacion con el sabor
En el mundo acelerado de hoy, volver a una

alimentacion saludable y natural se ha convertido
en una necesidad global. El pepinillo natural,
como un producto auténtico y profundamente
de la digestion, el fortalecimiento del sistema
un alimento, sino un representante del estilo
para posicionarse con fuerza en los mercados
globales. Si este producto se presenta, envasay
promociona adecuadamente, puede convertirse
en una exportacion exitosa y de gran impacto.

Autor: Vahid Rahimi, Supervisor de Pepinillos

de Hamedaén, Arad Branding. &

Un sabor saludable nacido tradicion
En el corazén de cada hogar hay sabores que perduran
y se convierten en recuerdos. Mis azUcares y caramelos
cristalizados (nabat) también pertenecen a esos
sabores auténticos y caseros; productos saludables,
deliciosos y elaborados con cuidado, pacienciay que
preservan la salud y ofrecen un sabor placentero.
Desde caramelos cristalizados de colores y con
hasta azicares moldeados con disefios especialesy
atencion, gustoy delicadezaLosempaques, condisefios
hermosos y funcionales, estédn preparados para
ocasiones como regalos, celebraciones, ajuar de
boda, atencion en tiendas
y ceremonias religiosas.
Cuandobusc asunsabor
\ saludable,esalgoqueper
necementeel corazén.
Autora: Parvin Hauni,
cociante de nabat
Arad Branding.

v .
Comercio

9,

/ i
//ﬁ 7 7 A - A i
Cinco principios para construir
«Comercio» no es solo una palabra; es una
combinacidn de cinco principios clave que marcan
el camino hacia el éxito de todo comerciante.
El primero es “Concentrarse en Arad”: elegir
segundo, "Opera El tercero, “Modelar segtinArad":
“Eliminar lo ajeno a Arad": eliminar la confusién y
centrarse completamente en una soladireccion. Y
por Ultimo, “Remar junto a Arad”: trabajardentro
de una estructura coherente ara lograr un en
estos cinco principios recorrerd el camino
del comercio con seguridad y determinacion.
Autor: Mohammad Bagheri, Supervisorde Datil
Kabkab de Fars Arad Branding.

sino orientada a objetivos, especializada y basada en el disefio de rutas sostenibles.
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El comercio, desde la mirada del maestro Thalia,
no es simplemente una actividad econémica; es
comprensién del mercado y una vision estratégica.
Ella cree que un comerciante exitoso es aquel que
tiene una comprension precisa de los deseos del
cliente, que negocia con honestidad e inteligencia,
y que comunica el valor del producto mas allé del

W)

L

precio. Desde su perspectiva, vender significa tener la
capacidad de establecer una comunicacion efectiva,
conocer las preocupaciones del cliente y ofrecer una
respuesta precisa a sus necesidades. El precigra
cuando estd basada en el entendimiento mutuo y
en la aplicacién de técnicas y tacticas repetidas.
En el dmbito de la exportacion, la maestraenfatiza conocer

A A= =

el mercado objetivo, entender su idioma,analizar la ventaja
competitiva del productoy gestionar no solo realizar
una transaccién acorto plazo.orden, perseverancia y
decisionesbienpensadas.Todo comerciante debe saber
que elcaminoprecisa a las necesidades del mercado.

Autor: Majid Moradi, Directordelaoficina Mashhad,
Arad Branding.

Y
La eleccidn profesionales instalacion
Si busca una instalacién rapida, resistente y duradera adherencia
extraordinn deslizamientos, incluso encondiciones ambientales
exigentes. Su alta resistenciaa la humedady al calor convierteal
GLR en una opcidn ideal para cocinas,bafios, piscinas y
espacios exterioresaflojamiento de los azulejos desaparece por
completopermite unainstalacion mas precisa, rapiday limpia.
Ademas, este producto ofrece un rendimiento fiable y profesional
enla colocacién de azulejos sobre todo tipo de superficies,
incluyendocemento, concreto, piedra e incluso azulejos antiguos.

Autora: Darya Khorsand, comerciante de productosquimicos
para la construccién, Arad Branding.

Alcanzar el mercado global
Hoy en dia, Irdn cuenta con una canasta
de exportaciones diversificada que incluye
Con un enfoque en las exportaciones
no petroleras, se ha intentado reducir la
dependencia del petréleo, aunque auin
persisten desafios coéculos, Irdn posee
un alto potencial paraias a sus recursos
una diversidad industrial considerable.
no petroleras pueden allanar el camino hacia un
objetivo requiereunapresentacion adecuada de
las ventajascompetitivas en el mercado global.

Autora: Leila Sheikh, directora de cubos
de basura plésticos en India, Arad Branding.

A

M noustia
El comrio moda: entre rentadad
El comercio de prendas de vestir es una de las
industrias mas clave y extendidas del mundo, que
no solo impacta en la economiade los paises,
sino que también desempefia un papelimportante
en largo camino desdediversos como tiendas
minoristas, marcas de ujo yplataformas de
venta en linea.El comercio de ropa es fuente de
empleopara millones de personas en todo el
mundo.Sinembargo,junto a las oportunidades
econdmicas,ylas condiciones laborales inadecuadas.
Autora: Azam Soltani, supervideropafemenina

en Teherén, Arad Branding.

A

Maestro Vahid: «Exportar significa cruzar las fronteras geogréficas apoyndose

en las ventajas competitivas. Cuando el comercio se presenta correctamente.
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Entrevista con Fate

Conviértete en
comerciante

Ipaises 10 De Qom a Europa:

Inicié el camino mediante la produccién de contenido especializado y la atencion ¥

directa a los clientes. Con el aumento progresivo de llamadas y pedidos,
organicé un equipo de ventas y estableci una estructura coherente. Este
proceso facilité relaciones mas amplias con proveedores y, posteriormente, con
el registro oficial de la marca y la creacion de una empresa, se establecieron
las bases necesarias para expandir nuestras actividades comerciales.
Actualmente, he logrado distribuir productos a las 32 provincias del
pais y a cerca de 700 ciudades. Es un gran orgullo que hoy en dia, el
nombre de mi marca sea reconocido entre los actores del sector, y que
se hayan establecido El punto de entrada al campo de la exportacién
surgié a partir de busquedas en idioma persa realizadas por usuarios
en el extranjero. Algunos de estos contactos fueron iranies residentes
contenido publicado en persa. Estas interacciones despertaron mi
motivacién para ingresar de manera mas seria al mercado internacional.
iniciar la exportacion a varios paises, incluidos algunos paises europeos.

Autora: Fatemeh Entesari, de Suministros de Mantas en Arad Branding.

<
La primera negocian exportacién: miedo experia

Mi primera negociacién de exportacion comenzé

con mucha ansiedad, pero ese miedo pronto
se transformé en una valiosa oportunidad.
Cuando me tocé hablar por primera vez con
un cliente extranjero, me sentia preocupada:
no me muestro lo suficientemente profesional?
Muy pronto comprendi que ese temor es la parte
mds natural de iniciar cualquier gran camino.
Para superarlo, empecé a prepararme:
importante es ser honesta y perseverante.
perfecta, pero para mifue una gran leccion.

Autora: Sousan Pourali, Gerente deortacion
de Pasas en KuwaitAradBranding.

exportacion de man

meh Ensari

tas iranies aj

Publicacion trilinglie: clave para penetrar

Sidesea publicar un post estandar
en la aplicacion de Arad Branding, se
recomienda hacerlo en tres idiomas.
De este modo, su marca podra acceder
simultdneamente a varios mercados
internacionales con una sola publicacion.
El contenido del post debe ser muy
breve, profesional y enfocado, de
manera geién complementaria para
una comunicacién directa posterior.
El orden recomendado de los idiomas
es:inglés, arabe y persa, para priorizar
al publico internacional y dar una
imagen mas profesional a su marca.

Autora: Kowsar Rahimi, redactorade
mediosArad Branding.

Con una publicacién

Toma tres mercados

Direccidn de Arad Branding: Shp.AradBranding.

| 4
De la mesa a la salud: un condimnto popular
El pepinillo en vinagre, un condimento muy querido en las mesas iranies, es

mucho mas que un simple potenciador del sabor; forma parte de nuestros
recuerdos y gustos, un acompafante constante en nuestras Su textura crujiente
y su sabor acido y salado brindan una experiencia placentera al comer.
Pero el pepinillo va mas alla del gusto: posee beneficios para la salud que a
menudo pasan desapercibidos. El proceso de fermentacion natural lo convierte
en una rica fuente de probidticos beneficiosos para el sistema digestivo. También
contiene vitamina K, esencial para la salud ésea y la coagulacién de la sangre.
Yquizasalgundia, esesabortanespecialencuentre sulugartambiénenlasmesas delmundo.

Autora: Mahvash Majidifar, comerciante de pepinillosArad Branding.

Ingeniero Shabani: «Una venta exitosa no depende solo de tener un buen

producto;presentacién oportuna y un seguimiento profesional. Cada venta construir.
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Arad Branding ile Salga ihracatinda
El Grupo Arad Branding ha establecido
las bases necesarias para desarrollar la
exportacion de pasta de tomate a los
Emiratos Arabes Unidos, a provechando
infraestructuras comerciales avanzadas,
oficinas especializadas, salas de exposicion
el proceso de exportacién, analizando
establecires locales se destacan como un
mercado adecuado para la exportacién de
pasta de tomate alto consumo de y Arad
hace que el camino de la exportacion sea
facil y seguro para usted Arad Branding.

Autor: Ali Ekberabadi, ComerciantedePasta
de Tomate Arad Branding.

Comercio Popular

El Amanecer del Comercio
Nuestro querido pais, Irdn, especialmente
en sus regiones del norte, es uno de los
principales productores del mundo de
kiwi de alta calidad. Del mismo modo, el
arroz irani es uno de nuestros productos
agricolas selectos con un gran potencial de
exportacion.Gr pasos significativos en Cada
proyecto es un destello de esperanzaEse
experimente de comercio y exportacion.
Estamos avanzando juntos hacia un futuro
donde se fortalece la esperanza

Autor: Dadvar GhaffariResponsable del
Proyecto de Citricos de Guilan AradBranding.

A

Bl

8 2

Hoja de ruta elcri
erio de confiaza

1

b Entrevista con Mehdi Nuri Vala

y comités de Arad

vV

biojaldelrital

Requisito previo para unirse a los proyectos

Hoja de Ruta": Mas que un Plan, una Prueba de Madurez Comercial.En Arad Branding, una "hoja de ruta"
no es simplemente un plan basado en un cronograma; es un marco claro para medir la disciplina, el
compromiso, el seguimiento y la preparacién de un comerciante para asumir responsabilidades mayores.
Quien no sigue esta hoja de ruta demuestra que aln no ha alcanzado la madurez profesional necesaria
y que no se le puede confiar en ta demuestra que ve el comercio no solo como una cuestién numérica,
sino con una perspetivo constantemente en el centro comercial, compartir contenidos especializados,
comunicarse activamentvitrinas. El desempefio de cada individuo impacta en la reputacion de toda la
marca. La mas minima falta de orden o debilidad de conducta en un proyecto puede poner en duda Por
ello, la rigurosidad en la entrada a los proyectos no es una barrera personal, sino una necesidad légica.
Tener un alto nivel de promocién en Arad es una condicién necesaria, pero nunca suficiente. Participar en
proyectos de alto nivel requiere compromiso diario, disciplina operativa, presencia activa en los sistemas.
Autor:Mehdi Nuri Vala, Comerciante de Equipos de Seguridad Arad Branding.

Ejecutivo Senior

Los Secretos del Exito en la Expo

rtacion y la Negociacion

B

Ll =
En una entrevista que realicé con el Presidente del Consejo de Administracion de Arad Branding, el
Ingeniero She'bani, él destacé varios principios fundamentales sobre el comercio.En primer lugar, senalé
sélidas con, comerciantes y representantes extranjeros son la fuerza impulsora de un comercio sostenible.
Por dltimo, hizo hincapié en la paciencia y el aprendizaje constante. Segun sus palabras, el comercio es
un viaje a largo plazo, y solo quienes, motivados y se actualizados pueden alcanzar el verdadero éxito.
Autor: Muhammad EntezamSubdirector de Abastecimiento de Materiales Arad Branding.

Maestro Vahid: El comercio exitoso nace del profundo conocimiento del mercado y

del arte profesional de la negociacion.En el
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Cuando escuché esas palabras,
senti como si alguien expresara
exactamente lo que llevaba en el
corazén. Durante afios habia estado
atrapado en un dilema:¢Un trabajo
publico aparentemente seguro y
estable? ;O el camino dificil pero
dinédmico del trabajo independiente?
La verdad es que, en los trabajos
del gobierno, el poder de decision
es extremadamente limitado. Tienes
que estar alli a una hora fija todos
los dias. La mayoria de las veces,
haces tareas que no has disenado
ni elegido ti mismo, y las decisiones
importantes siempre ladebe pasar
por mil procesos de aprobacién, y
al final, tal vez solo sea "escuchada,
pero no aplicada.Pero ue no era un
eslogan ni un anuncio; era lavoz de la
experiencia vivida.De repente, todo se
volvié claro para mi.Ser duefio de un
negocio o en un sentido mas amplio,
trabajar por cuenta propia significa
recuperar laautoridad sobre tu vida.
Significa trazar tu propio camino,
establecer tus propios horarios de
trabajo, definir tus propios limites
de ingresos y, silo deseas, tener un
potencial de crecimiento ilimitado.

El trabajoindependiente no es solo
tener un negocio; es el simbolo de
un estilo de vida.En este estilo, tu
eres quien decide. Tu esfuerzo y
creatividad se copuedes lograr es un
pequente, cada nuevaidea y cada paso
acertado pueden duplicar o incluso
museguro, estabilidad,yaunque sea
poco, siempre tendras uningreso.Pero
nadie pregunta:;Qué estamos perdiendo
detras de esa oportunidades reales
de desarrollo, carencia de libertad
para decidir y la sensacién de no
Estas son las no fueron solo una frase
Fueron un Sino tienes el control de
tu vida, si no puedes trazar tu propio
camino, entonces ni el trabajo més
seguro puede darte negocio o en
un sentido méas amplio, verdadera
satisfaccion.sentidocuando se combina
con poder de De lo contrario, vivir
en una rutina garantizada solo nos
Ahora soy mds honesto conmigo
mismo.Ahora sé que debo crear un
negocio propio uno que contenga
autoridad, Este es el inicio de un
nuevo camino.El camino de regreso
amimismo.

Autor: Seyyid Mohammad Musavi
Asesor Comercial Arad Branding.

-~

La Importancia Marca Exportacion
Hoy en dia, los productores de pasta de tomate
en Irdn tienen més oportunidades que nunca
para globaan una bashos emprendimientos
fracasan es la falta de una perspectiva enfocada.
Un producto como la pasta de tomate puede
alto potencial de exportacion mediante un
envasado inteligente, la donde la marca es
lo mds importante, un producto sin identidad
comercial se olvida facilmente.

Autor: Hamidreza MokhammeliResponsable
de Producto Pasta de Tomate, Arad Branding.

iran’dan Almanya’ya ihracatinda
En los Ultimos afios, la exportaciéon de higos secos
iranies ha aumentado notablemente, especialmente
los métodos tradicionales de secado han hecho
que este producto gane popularidad entre los
consumidores alemanes.Teniendo en cuenta los
estrictos estandaree interés de las personas por
una alimentacion saludable ha convertido a este
mercado europeo, centrdndose en los procesos de.

Autora: Fatee ErcemendDirectora de Higo Secoen
Alemania Arad Branding.

v
Estrategia

o

El Impacto de la Globalizacion
Comercio que Crece con Esperanza y Planificacion
La esperanzay los suefios son el motor de todo
emprendimiento; sin embargo, sin planificaciény
esfuerzo intenso, es imposible alcanzar resultados.
camino, pero lo que realmente definebilidad de
responder a los cambios de manera oportuna
gestion de recursos y una gran determinacion.
La clave del éxito estd en mantener la esperanza,
planificar meticulosamente y esforzarse sin cesar.
» Autor: Gholamali ZahidiComerciante de Equipos

de Purificacién de AguaArad Branding.
A

Ingeniero She'bani:El desarrollo de lortacién solo cobra sentido ndo el productor

adopta una visién global y el comerciante asume responsabilidadesiionalesirani.
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En cada rincén del mundo se vive una historia, y yo
creo firmemente que Arad es narradordeuna de las més
auténticas:la historia de un movimiento,de la confianza
y de un suefio que poco a poco seconvierteenrealidad.
Diecinueve afios deexperiencia,estaestructura en

un camino confiable.Arad noes solo un espacio

lugar donde proyectos internacionales;negocian

de comercio; es un puente firme y leal entre los organizaciones importantes,definen proyectos,
mercados y yo un puente que va desde el primer firman contratosy abren con inteligencia el camino
contacto hasta el contrato finalVeo la Oficina Simayye hacia los mercados globales.En este entorno, cada
Irdn como el corazén palpitante de este flujo:el contacto es el un Veo a Iro una gran familia.

Autora: Saba Sadeki KiaDirectora de Gestiéninterna

con institucionesestatales, empresas globales y Oficina Simayye IrdnArad Branding.

Ihracatta Hedef Pazar1 Tanimanin
Los productos detergentes se fabrican en diferentes grados
de calidad, determinados segun las necesidades del cliente,
los estandares del pais de destino y las expectativas del
mercado.Para desarrollar uns en la aduana.Los productos
e higiene a los comerciantes e importadores extranjeros
Para lograr este objetivo, el principal requisito es establecer
Invitar a comerciantesy turistas a Irén, permitirles conocer
mas de cerca la cultura iraniy fortalecer su confianza en
estratégico fundamental.

Autora: Zohre RiistemiDirectora de Productos Detergentes
en Omén Arad Branding.

R

M El éxito es posible

La verdadera confianza Dios
En nuestra cultura, trabajar arduamente
siempre ha sido mostrado como el camino
verdadera confianza en Dios (tevekkiil).
Tevekkiil significa confiar en la sabiduria
de Dios experto sin preocuparnos por los
detalles, también debemos entregar nuestra
vida y los resultados de nuestro trabajo
ser agotador ni angustiante. Si seguimos
el camino correcto, cumplimos nuestras
responsabilidades de la mejor manera'y
el de la mejor manera y con paz interior.
Autora: Mezhgan MohebResponsable
del Proyecto de Provincia Arad Branding.

A

Yy Emprendimiento

Ticaret Kultiiriint Egitimin
Con la alianza estratégica establecida entre
el Grupo Comercial Kavian y el Instituto de
Idiomas Nosrat, se ha dado el primer paso
mediante la distribucion del Periédico de Arad
de inculcar una visién comercial desde una
estilo como China, lo cual les ha permitido
dominar una gran parte de los mercados
Con esta nueva estrategia, es posible sentar
Este movimiento, liderado actualmente por el
Grupo Comercial Kavian, podria representar
en el futuro econémico del pais.

Autor: Mehdi MelikpurDirector del Proyecto de
Trajes en Emiratos Arabes Uni Arad Branding.

Ingeniero Ghorbani:El comercio y la exportacién no consisten tnicamente en vender

productos; también implican transmitir cultura, calidad y capacidadnacionalalmanera.
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VA CRILGEL

De concepto a investigacion

Los temas tratados en esta sesién no solo fueron educativos para mi, sino ¥
que también tenian una profundidad estratégica e interior significativa.
Al inicio, cuando se hablé del concepto de “silencio, comprendi que el
silencio no es simplemente no hablar, sino elegir conscientemente no
hablar cuando uno tiene la capacidad de hacerlo. Ese tipo de silencio es
una virtud valiosa que dergo, Impacté profundamente. Comprendi que,
sino sé lo que busco en la vida, entonces tampoco sabré qué hacer hoy.
Cuando un joven comerciante hablé de su suefio de formar mil comerciantes,
me cuestioné a mi mismo: ¢ A dénde quiero llegar realmente? ;Tengo claro
mi objetivo final? ¢Tengo un plan definido para los préximos tres afos,
un afo, cada mes, cada semana y cada dia?Para mi, el punto clave de la
sesion fue este: quien aspire al éxito en la exportacién debe alinear todos
los aspectos de su vida con ese objetivo: desde la gestion del tiempo, la

forma de comunicarse, su educacién, la produccién.

Autor: Bahman VafaeilLider del equipo de telas spunbond Arad Branding.
4

Comercio Confiable

Comercio Profesional con Apoyo Completo
Como Grupo Arad Branding, no solo nos

enfocamos en el suministro y venta de
productos; diseflamos y gestionamos todo
el proceso comercial por usted: desde el
andlisis del mercado, la seleccién del grado
de calidad adecuado, el embalaje conforme
alos estandares, hasta la negociacion con
compradante exitosoo nuestra experiencia.
conocimiento profundo de los mercados
globalesy un equipo profesional de expertos,
somos su socio de confianza en el camino
una rentabilidad sostenible.

Autor: Said SoltaniDirector de DétilMedjool
en Serbia Arad Branding.

Enlace Dlrecto Un Camino Simple para
Los comerciantes activos en la
plataforma "TACIRANSHO" pueden
atraer clientes directamente gracias
ala funcién de enlaceio, dirigirse a la
seccién "Publicaciones publicadas"
y hacer clic en la opcién "Ver" para
compartirse en redes sociales, grupos
detrabajo o enviarse directamente a los
J clientesmunicacién directo y sencilla
es un método altamente eficaz para
8 aumentar las visualizaciones, nimero
deodo, el publico objetivoadicionales,

.Vende sin
hablar!

Direccién de Arad Branding: Shp.AradBranding. Arad Branding.

obteniendo toda lainformaciénecesaria
de un solo.
Autora:Kevser RahimiEditoraMedios

Seguroihracat

Iran: El Corredor Seguro de Exportacion Region
Irén: En Camino de Convertirse en un Centro Regional de Exportacion y Logistica
Irén, gracias a su posicion estratégica en la interseccion de tres continentes,
su acceso a mares abiertos, importantes puertos como Bandar Abbas y
Chababhar, y su cercania a grandeportacion es la falta de uso pleno de estas
infraestructuras y la ausencia de una genvio, lo cual aumentaré la confianza
de los compradores extranjeros en los productos de origen irani. Una
exportacién exitosa requiere logistica profesional, relaciones internacionales
Ha llegado el momento de que Iran aproveche sus ventajas geograficas y su capacidad
de produccién nacional para reclamar una mayor participacién en el comercio global.

Autor: Soleiman Ali Tabar, Director de TuberiasyAccede Polietileno Etiopia, Arad Branding.

Maestro Talia:El comercio es el motor impulsor del desarrollo nacional, y laexporta

la voz fuerte que resuena en el mundo con la capacidad iraniNuestra misiinternacionales.
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Principios éxito negociacion
La negociacion telefénica en el comercio
para llegar a un acuerdo entre las partes,
con el objetivo de ahorrar tiempo, reducir
costos de desplazamiento En este tipo de
negociacion, el éxito se logra cuando la
persona entra en la conversacion con total
preparacion, utiliza un tono profesional
precisa, escucha atentamente al interlocutor
y toma notas correctas de los puntos clave.
que estos principios simples pueden
hacia resultados exitosos y confiables.

Autor: Ebrahim Taherzadeh, Gerende
Ajar Emiratos, Arad Branding.

Exportacién de verduras

4

Llevar sabor de Iran mesas
En el camino de la exportacion de hierbas
secas, siempre me he esforzado por presentar
el sabor auténtico de las hierbas iranies con
la mejor calidad y estandares sanitarios
alos mercados internacionales. Para mi,
exportar no es solo enviar un producto;
es transmitir una parte de la cultura, la
salud y la reputacién de Iran a otros paises.
Branding, la oportunidad de conectar a los
productores nacionalescosmercadosdesarrollo
sostenible.Mi camino es llevar el sabor
auténtico de Irdn a mesas del mundo.

Autora: Shafafeh Ahmadi, Gerente de
Hierbas Secas para Rusia, Arad Branding.
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He trabajado durante afios en diferentes empleos; desde ser empleado en un banco hasta importar piezas electrénicas

de paises extranjeros e incluso abrir una mina con algunos amigos. Cada uno de estos caminos Porque siempre
sentfa que estaba gastando mi energia y capital en algo que al final no aportaba nada a mi pais. Cuando importas,
en realidad sacas dinero del pais, y cuando eres empleado, simplemente te mueves en un ciclo fijo y limitado.
Pero la exportacion es exactamente lo contrario a todo eso. Exportar significa entrada de capital al pafs,
significa impulsar la produccién nacional, significa construir un futuro, tanto para ti como para los demés.
Llegué a la conviccién de que si queria hacer algo valioso, a largo plazo y a nivel mundial, debia entrar en el comercio
de exportacién. Desde entonces, con la colaboracién y apoyo de mi familia, comenzamos el camino de exportar
un producto que conociamos bien, que teniamos un proveedor confiable y para el cual existia un buen mercado.
Quizas al principio sea dificil, quizas el comienzo parezc, pero una vez que se da el primer paso, el camino se
abre poco a poco. Se forman relaciones, se encuentran oportunidades y llegan personas que pueden ayudar.
El comercio no es solo para personas especiales; es para, la tnica condicién de que quieras, comiences y contintes.
Autor: Behrouz Hassanzadeh, comerciante de datiles, Arad Branding.

Director Ejecutivo

La clave del éxito en el comercio seg

L\ N R
El ingeniero Ghorbani, uno de los gerentes experimentados de Arad Branding, presenté en una de
las reuniones internas de la organizacién puntos clave sobre comercio, negociacion y exportacion.
y adaptarse inteligentemente a ellas. También enfatizé que la continuidad en la actividad es la clave
para formar una marca comercial sélida y que las oportunidades de exportacién no esperan a nadie.
Un comerciante exitoso es aquel que, en lugar de esperar, es el iniciador de las, presentaciones y transacciones.

Autor: Mostafa Haji Pour, Subdirector de Comunicaciones Internas, Arad Branding.

Elingeniero Shabani: En el proceso de exportacién, conocer con precisién el mercado

objetivo y entender las necesidades del cliente es prioritario antes de enviar la mercancia.
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Recompnsa en efe
por inviar al comer

10 millones
Ingreso

En el nuevo y sin precedentes plan
del grupo Arad Branding, se ha
creado una oportunidad de oro y
el comercio profesional; un camino
que no requiere capital inicial, ni
experiencia previa, ni esta limitado
por la edad o el nivel educativo.
Solo con presentar a una personaen
este camino comercial, sin sorteoy de
manera completamente transparente,
puedes recibir una recompensa en
efectivo equivalente a diez millones
de tomanes. Esto significa que, en
lugar de perder tiempo en caminos
inciertos y con ingresonzar a generar
ingresos millonarios desde hoy.
Ahora imagina que en un periodo de
camino; en menos de dos semanas,
administrativas, ni promesas vacias,
ni largas esperas. Solo basta con
actuar con motivacion y seriedad.
Este plan esté abierto para todos;
seas madre ama de casa, estudiante,
empleado, jubilado, o incluso alguien
que aun no tiene un camino claro
para su futuro. La Unica condicién
para entrar es tener la voluntad y la

decision firme de cambiar tu vida.
Quizéds te preguntes, ;qué pasa
después de presentar a alguien?
La respuesta es simple: la persona
comerciantes de Arad y recibe apoyo
completo y capacitacion especializada
en comercio nacional e internacional.
Con las capacitaciones gratuitas que
ofrece Arad Branding, podra aprender
rapidamente el comercio, conectar
con clientes reales dentro y fuera del
pais, y comenzirse a este camino.
Porque Arad Branding no es solo una
cohesionada para empoderar a las
personas; una red que guia a cada
individuo hacia el éxito mediante
estructuras organizadas, capacitacién
No olvides: en el mundo de hoy, las
oportunidades p camino es solo con
una presentacion, pero sus resultados
pueden transforecer, invitalo hoy a
este camino. No solo le estarés te
estards colocando a ti mismo en
el camino del éxito y la ganancia.
Este plan no es solo una recompensa.

Autor: Seyed Ahmad Tahvar,Prntadorde
Medios de Arad Branding.

Comercio

Inicio inteligente, construccién
Para iniciar un camino profesional en el comercio,
no basta solo con tener un producto o motivacion
conocimiento preciso de la estructura del mercado,
el dominio allanar Lo que para mi ha sido valioso
en Arad Brandingeslaexistenciade capacitaciones
practicas, estrategiasclaras y el acompafnamiento
de personas experimentadas cualquier persona,
incluso sinexperiencia previa.Aqui, en Arad Branding,
se ha creadouna oportunidad real para crecer.

Autora: Manijeh Baghaei, comerciantecamisas
para hombre, Arad Branding.

A

v
Transformacién

Exportacion profesional del
El producto es chapa galvanizada. Tras realizar
investigaciones y andlisis, he llegado a la conclusién de
que el comercio internacional de chapa galvanizada ha
disminuido, y la capacidad de produccién de algunas
empresas manufactureras también se ha reducido.
alta calidad, lamentablneguro de que, con el apoyo
y respaldo de Arad Branding en el ambito de la
exportacion de chapa galvanizada, en un futuro muy
cercano nos convertiremos en uno de los mayores
exportadores de chapas galvanizadas en el mundo.

Autor: Ali Salimi, Director de Ca Galvada, Arad Branding.

Oportunids rentables mundo
En los dltimos afios, la producciény el consumo
de productos plasticos en Irdn han experimentado
encontrado un lugar destacado en el mercado
de utensilios del hogar, cocina y mobiliario para
exteriores, gracias a su precio accesible, peso
ligero, gran variedad y durabilidad aceptable.
y materiales higiénicos, se han convertido en una
buena alternativa a los utensilios tradicionales.
su alta resistencia a la humedad,nar el camino
hacia una estrategia de branding especializada.

Autor: Abolfazl Shahami, Director de Plasticos Oman
AradBranding.

A

Ingeniero Ghorbani: Una venta exitosa no es solo la ansferencia de un producto;

es construir una relacion duradera con el cliente.Como comerciante, siempre he.
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A veces, uno aprende mas al ver una simple que
al escuchar cien conferencias. Lo que yo vi fue
una gran verdad: que la pobreza no es solo la no
buscan comodidad ni s se esta desvaneciendo.
convence de que el camino correcto el principio.
entre querer y poder; cuando alguien Entendi que,
para muchos, el comercio no es un suefio lejano,

sino un derecho legitimo. Y que solo por no ser
vistos o por no tener apoyo, se les ha negado.
persona la que se queda atras: es la sociedad entera.
Porque alguien que podia construir, fue descartado.
Alguien que podia ser emprendedor, se rindi6.
Es precisamente ahi donde hay que actuar.
Es exactamente ahi donde hay que hacer algo.

Porque salvar a una persona de la desesperanza es
salvar un futuro que pudo haber sido, un camino no
recorrido, una fabrica que no se fundé, una familia que
espera, y una generacién que pudo haber aprendido
que "ser alguien” no es exclusivo de los privilegiados.

Autora: Samaneh Rajabi, mentora en exportaciones,
Arad Branding.

Comercio: crear confproductos
El comercio, en realidad, es la capacidad de identificar
necesidades ocultas, disefiar soluciones efectivas, construir
confianza entre las partes y transformar ideas crudas en
valor real y tangible. En la era moderna, el éxito comercial
no se resume Gnicamente en ofrecer un producto, sino que
depene una conexién duradera con el cliente, satisface las
necesidades la confianzay la creacién de valor; un camino
que, con responsabilidad, entendimiento mutuoy un enfoque a
largo plazo, conduce a la estabilidad y al desarrollo sostenible.

Autor: Gasem Nabi Yar, comerciante de Nagle Bidmeshk,
Arad Branding.

b 4 Comercio

|

Iran: un puente tradicion
Irdn, con una historia milenaria en el
comercio, hoy en dia sigue siendo uno de
los actores econémicos clave en la regién,
expandiendo sus relaciones comerciales
alfombras y los frutos secos, ha logrado
ganarse la confianza de los mercados
globales. Irdn no solo destaca por sus
recursos y produccién, sino también por
su ubicacion geografica estratégica, que
lo convierte en una puerta segura para
conectar Oriente y, asi como Norte y Sur.

Autora: Sedigheh Gholipour, Gerente
de AlquitranArad Branding.

Y

Identificar una nsidad mercado
Para iniciar un camino comercial exitoso, la

eleccion del producto adecuado es fundamental.
Primero, evalla las capacidades de tu lugar
de residencia para no tener problemas en el
suministro del produn y un entendimiento
mas profundo del mercado. También es mejor
seleccionar un productonncuerda que cada
producto tiene su propio cliente; el arte esta
en conocer el mercado objetivo y ser habil

en la venta para poder ofrecerlo con éxito.
Autor: Taban Yazdani, Gerente de Alubukhara
Rusia, Arad Branding.

A

Profesora Talia: En el proceso de exportacion, no basta con tener un producto de

calidad; lo que realmente importa es conocer con precisién el mercado objetivo.
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Al ver este programa, realmente cambié mi perspectiva sobre el camino
del comercio. Lo que la profesora Talia explicé con una expresion cercana
y sincera es exactamente eso que muchos de nosotros ignoramos en el
camino del negocio. Creer que solo con entrar a un trabajo y esperar que
todo se arregle solo, es una ilusién. La profesora, con ejemplos sencillos
como manejar o el camino en la carretera, mostré que el comercio no es
solo tener producto o capital. Comercio significa saber en qué camino
estas, qué herramientas necesitaestds r no veas clientes, no hables ni
cierres negocios, nada sucedera. Esto es algo que no se aprende en la
Una parte muy importante de lo que dijo la profesora, que para mi fue
muy instructiva, es que todo termina en el cliente. Puedes tener el mejor
producto, buen precio, alta calidad, un empaque de primera, pero si no
tienes clientes, practicamente no tienes nada. Es el cliente quien da vida
al negocio. Asi que en lugar de enfocarnos solo en mejorar la apariencia
del trabajo, debemos concentrarnos en encontrar clientes y mantenerlos.

Autora: Fatemeh Mohammadi, consultora comercial en Arad Branding.

4
La clave del éxito en el comercio

El objetivo de Arad es apoyar a los sectores
desfavorecidos para alcanzar ingresos
en ddlares y promover el crecimiento
personal y social. El comercio exitoso se
claros, planificacién, esfuerzo constante
y aprendizaje de ua y una planificacién
inteligente, es posio actual, el éxito no es
casualidad; es el resultado del compromiso,
la conciencia y la perseverancia. Arad
ha creado una oportunidad para que las
personas puedan en el incluso sin inicial.

Autor: Saeed Khoshkish, comerciante de

tuberias de polietileno en Arad Branding.

M oicecon

Con Arad, haz tus conexiones internacionales

Para ingresar al gran mercado global,
el primer y mds importante paso es
establecer conexiones dirigidas y
fundamentadas. Sin comunicacion,
incluso los mejores productos y
servicios ndpidapara crear estas Al
ingresar a la app y usar la seccion
de «Comunicacién» con la opcién
«Find», puedes seleccionar el pais
comerciantes, ese pais. Solo necesitas
presentar productos para que se
abra la puerta a la colaboracion
con actores reales El punto clave
es que crear conexiones no es una
accion puntual, en un habito diario.

Autora: Kosar Rahimi, editora de

mediosArad Branding.
>

una joya negra del corazon de los Iran
El datil Mazafati, con su color oscuro, textura suave y sabor dulce y acaramelado,

A un paso de la

internacionalizacion

Direccidn de Arad Branding: Shp.AradBranding.

no solo es uno de los tipos de datiles mas finos de Irdn, sino también una
joya brillante en el mercado mundial de productos agricolas. Este détil,
que se cultiva principalmente en la provincia de Kerman, especialmente
fibra, potasio y antioxidantes. Estas camercados de exportacién, el datil
Lo que distingue a este producto no es solo su calidad excepcional, sino
también la cultura y la autenticidad que se encuentran en cada fruto; un
legado que ha sobrevivido generacion tras generacion entre los palmeros
del osy de exportacién, adorna las mesas de personas en todo el mundo.

Autor: Ali Ghasemzadeh, comerciante de datiles de Arad Branding.

Profesor Vahid: El comercio significa identificar con precisién las necesidades

del mercado y ofrecer respuestas efectivas, precisiéon y compromiso. es
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Una oportunidad agricultur
Dada la alta demanda de la India por
productos agricolas iranies, especialmente
la ciruela pasa (Aloo Bukhara), se ha creado
una excelente capacidad de exportacion
para los actores de este sector. La
experiencia ha demostrado que, debido a
su gran poblacion y diversidad de gustos
adecuado para frutas secas y procesadas.
presencia sostenible en este mercado.
La exportacion de ciruela pasa a la India
de Iran, sino también generar numerosas
productores y exportadores nacionales.

Autor: Saeid Khorasanian, Director de
Aloo Bukhara IndiaArad Branding.

Camino hacia

Un camino que atraveso
Alo largo de mi trayectoria comercial, llegué a la
conviccion de que muchas grandesoportunidades
estan ocultastrasSiemprese repite en
mimentela frasede que quizas, al otro In
el comerciodeadhesivos para azulejos y
cerdmica, sabia que no seria un camino facil,
perotenia la fe de que, con valentia y accién
correcta, podria obtener una parte del mercado.
Hoy, si he logrado algun resultado, es gracias
retroceder, me mantuve firme y segui adelante.

Autor: Mohammad Javad Matous, comciante

de adhesivoszulejos y ceramica, Arad Branding. &

Muchos creen que la actividad comercial esta reservada para un grupo exclusivo y requiere un capital
considerable, pero la realidad es muy diferente. Como miembro del equipo de Arad Branding, he visto
que muchas personas, sin capital inicial ni experiencia previa en comercio, han logrado convertirse
en comerciantes exitosos solo adquiriendo las habilidades necesarias. Es importante destacar que las
habilidades para el comercio son adquiribles y no dependen de factores hereditarios o innatos. Estas
habilidades se dividen en dos categorias principales. La primera incluye todas las habilidades relacionadas
con la personalidad del comerciante, como vestimenta, comportamiento, confianza, creencias internas,
forma de hablary otras caracteristicas que fortalecen el prestigio personal en las relaciones comerciales.
La segunda categoria se refiere al conocimiento técnico en comercio, incluyendo técnicas de negociacion,
internacional, términsona sin experiencia previa puede alcanzar un nivel adecuado para comenzar su
actividad comercial en tres a seis meses. La ventaja de Arad Branding es que ofrece toda esta formacién
gratuitamente para quienes desean entrar en el comercio o mejorar su conocimiento econémico.
Autora: Leili Mohammadi, Subdirectora de Asignaciones de Arad Branding.

Un futuro brillante comercio

El comercio para mi no es solo un trabajo; es un camino

>

seguro para construir un futuro brillante para mi'y mis hijos.
En Arad Branding, aprendi que es posible ingresar
al comercio profesional incluso sin capital inicial o
fébrica, encontrar clientes nacionales e internacionales y
alcanzar una posicion que alguna vez fue solo un suefio.
Arad Branding, con su estructura inteligente, formacién
dirigida, infraestructura técnica y amplias conexiones
globales, ha creado las condiciones para que cualquiera
con voluntad y perseverancia pueda corrido, no solo mi
vuelve mas accesible, y Arad Branding es ese apoyo
confiable que muchos de nosotros necesitdbamos.
Como muijer irani, declaro con orgullo que no hay limites
en el camino del comercio; lo Gnico que necesitamos es
creer en nosotros mismos y elegir un compafiero correcto.

Autora: Tahereh Sadat Hosseini, Supervisora de Pato
Narmineh Baft Tehran, Arad Branding.

ProfesorVahid:La exportacién no es solo enviar productos; es el inicioprofesional y duradera.

Cuando seguimos los principios de comunicacién, compromiso y smiento, el mercad .
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En una visita oficial realizada con la presencia del Sr. Nadim Ahmed,
representante de Pakistén, y el Sr. Mohammad Jafar, representante de Libano,
a la fabrica de encurtidos Padidar, se brindd la oportunidad para que los
representantes extranjeros conocieran de cerca las capacidades productivas,
las infraestructuras sanitarias y las competencias exportadoras de la empresa.
Esta visita tuvo como objetivo evaluar la capacidad de produccion en masa,
revisar los procesos de produccién estandar y valorar las condiciones
para la exportacion. Durante la visita, se presentaron de manera clara 'y
adaptacion del producto al gusto de los consumidores de sus respectivos

paises, lo que evidencié su interés serio por futuras colaboraciones.
Afortunadamente, los comentarios fueron muy positivos y alentadores, y
parece que esta interaccién marcaré un buen inicio para la entrada oficial de
los productos de la fabrica Padidar en los mercados de Pakistany Libano.
En el futuro, es esencial que lerficial de la empresa, sino que se prepare
y entregue de manera focalizada la informacién técnica requerida por la
parte extranjera, incluyendo certificados sanitarios, capacidad diaria de
produccién, almacenamiento, detalles de embalaje y gestion de calidad.
Autor: Mohammad Saberi, Asesor Comercial de Arad Branding.

v
Transformacion Exportacion

La prioridad del come

Sentarse y esperar no es el camino En el

Ghana, Arad Branding.
e ‘

mundo del comercio, las oportunidades no
llegan a las personas pasivas, sino que se
crean para quienes tienen el valor de actuar.
En Arad Branding aprendi que si esperas, los
competidores conquistaran el mercado antes que tu.
de decisiones rdpida y una vision internacional.
Si quieres crecer, debes salir del caparazénde
la duda, asumir luchar por un futuro diferente.

Autora: Shahla Rahimian, SupervisoraFar
Gardan Khorasan Razavi, Arad Branding. & %

El papel deexportacion mejora
| | Laexportacion juega un papel clave en la mejora del
prestigio delueden aumentar sus ventasy contribuir a la
generacion de divisas para el pais.Este camino conduce
alade la calidad, Ademas,la exportacion crea un entorno
propicioparaatraerinversiones extranjeras y el crecimiento
Finalmente,la una herramienta eficaz para el progreso
sostenibleEste camino es un puente hacia globales.

Autor: Behzad Ahmadi, Director deLiquLimpieza

v . Ve
Comunicacion

Y ) i /ZV_ ] Aé
Establecer relacionea con
En el mundo del comercio moderno, el éxito no
se limita solo a la venta inicial, sino que reside en
mantener y fortalecer la relacién con los clientes.
Las relaciones a largo plazo fomentan la lealtad,
la repeticion de compray la transformacion del
cliente en os clientes construyen una factores
redes sociales, boletines informativos y programas
de fidelizacién ayuda a conservar la interaccion.
En una buena relacidn, el cliente siente que es
escuchadoy que es importante para la empresa.

Autor: Ahmad Reza Boudaghi, Supervisor de
A Zereshk Qom, Arad Branding.

ProfesoraTalia:En las ventas, el principio fundamental es conocer la necesidad del cliente y ofrecer una

solucién precisa.Cuando se construye la confianza, la venta se convierte en una relacion duradera.
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En el camino hacia la creacién de riqueza, si alguien
decide convertirse en comerciante, debe saber que,
como cualquier otra profesién, el comercio también
requiere aprendizaje y adquisicion de habilirme.
son necesarias para tener éxito son todas adquiribles.
se encuentran con una persona competente y
habil, estén dispuestos a entregacanzarprincipales:

La primera categoria esta relacionada con el «<yo
comerciante», es decir, la apariencia, comportamiento,
habla, personalidad y creencias individuales que
deben el «comercio», es decir, el conocimientoy la
conciencia sobre principiosy técnicas comerciales,
transporte y aduanas, regulaciones internacionales,

terminologia técnica y otros asuntos relacionados.

habilidades en un periodo de tres a seis meses.

La ventaja especial de este camino, en Arad Branding,
es que toda la formacién se ofrece gratuitamente
al pablico en general; ya sea en linea, a través de la
Escuela de Comercio, 0 en sesiones presenciales,
talleres, grupos de trabajo y conferencias especializadas.

Autora: Sahar Alipour, Asea Comercial de Arad Branding.

Arad Branding; el punto conexion

En una era donde la diferenciacion es la clave para la
supervivencia de los negocios, la empresa Arad Branding,
Esta organizacion ofrece servicios integrados en tres
areas principales: desarrollo de estrategia de branding
(identidad visual, posicionamiento, storytelling de marca),
marketing digital (campanas dirigidas, SEO, gestion de
competidores), con el objetivo de transformar los complejos
La exitosa experiencia de Arad en colaboracién con una
esta organizacion para ofrecer soluciones personalizadas.
» Autor: Nabiollah Bahalo, jefe de Almendras de Chaharmahal
Bakhtiari, Arad Branding.

v v
Transformacién

o I

Azafran Iran; puente dorado

El azafran, conocido desde antafio como
el "oro rojo", hoy en dia ocupa un lugar
estratégico en el comercio mundial, y
con més del 90 % de la produccién, Irdn
es el actor principal en este mercado.
Francia, asi como paises asiaticos como
pesar de desafios como las sancionesy la
debilidad en el branding, la oportunidad de
desarrollar las exportaciones mediante la
mejora del empaque, la tecnologia agricola
y la presencia internacional estando vigente.

Autor: Mehdi Hadadi, comerciante de
azafrén de Arad Branding.

Y
Camino crecimiento indtrial
La exportacion de tuberias de polietileno
desde Irdn, como una de las capacidades
clave no petroleras, desempena un papel
importante en el desarrollo econémico y el
aumento de los ingresos en divisas del pais.
El acceso a abund mano de obra especializada
han convertido a Irones, ademas de generar
divisas, contribuyen a la mejora tecnoldgica, las
relaciones comercialesinternacionales.a las normas
internacionalesConeldesarrollo de infraestructuras
paray elevar la posicién industrial del pais.
Autora: Narges Darabi,TuberiasyConexiones
Alborz,Arad Branding.

IngenieroShabani:En exportacién, lo que importa més qu el precio es el compromiso

con la calidad, la continuidad en la comunicacén y la comprensién quien envia confia.
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En una de las sesiones especializadas de Arad Branding, el profesor Vahid
presentd una perspectiva diferente sobre el concepto de comercio y
exportacion, con un enfoque cientifico, preciso y estratégico, que resultaba
imprescindible para todo actor econémico. Segun él, el comercio no se
limita Gnicamente a la venta de productos; es la construccién de un
camino claro, sostenible e inteligente qo del mercado objetivo conduce
Uno de los puntos clave que el profesor Vahid enfatizé fue el papel del
"silencio" en las negociaciones. En su opinién, un comerciante exitoso
es aquel que, en lugar de hablar demauye en publicidad pasajera, sino
en la Desde su perspectiva, el comercio es un campo de accién, no un
de tomar decisiones, no quien simplemente espera condiciones ideales.
Ademds, considerd el analisis detallado de los mercados objetivos para
la exportacién como un pilar esencial del comercio exitoso, advirtiendo
gustos Al el comercio, tiene mas éxito quien construye confianza antes
de hacer una propuesta y se hace visible antes de vender."

Autor: Amir Karimi, Director del equipo de branding de Arad Branding.
4

Comerciante
Un camino seguro para avanzar comercio
3 Familiarizarse con la empresadelcomercio
siempre recuerda esta verdad: que el esfuerzo
constante, aunque sea pequefio, dardos,
especialmente las batas desechables,
la industria manufacturera y ha podido
desempefiar un papel importante en el Arad
Branding, con una experiencia de 19 afios,

ha trazado un camino claro para que con
esperanza y motivacion podamos lograr un
crecimiento efectivo en las transacciones
internas y de exportacion. Y este camino
se vuelve mas claro con la guia de Arad.
Autora: Sohaila Karami, comciante de
textiles médicos de Arad Branding.

>

| Je—

Mas visibilidad con compartir inteligente
‘ Para aumentar la visibilidad de las
| publicaciones en Arad Branding
Business Hub, no basta con crear
maneras mas efectivas es compartir
el enlace directo de la publicacion
' y en el texto escribir "enlace en el
primer comentariexto. Comenzar
a la participacién de los usuarios
incrementa la interaccids comentarios
y mantenerse activo en ellos juega
un papel importante para fortalecer
tu posicién en el algoritmo. El uso
estratégico de hashtags también
ayuda a las visitas a la publicacion.
Autor: Reyhaneh Bahrami, empleda
Direccién de Arad Branding: Shp.AradBranding. del departamento Arad Branding.

De la idea al mercado: papel del florecimiento
En el camino hacia el crecimiento y progreso de cualquier sociedad, el papel

de los comerciantes en el apoyo a las invenciones e innovaciones es de
suma importancia; una perspectiva clara y efectiva en una cultura que desea
superar la estasis y florecer. Para compensar los rezagos, es necesario las
en la oscuridad para iluminar el camino para todos. Uno de los proyectos
y productos basados en conocimiento de altsentar y expandir los logros
cientificos y tecnoldgicos en los mercados internacionales. Estamos a la
espera de la definicién de los capitulos y proyectos de este plan, pero lo que
esta claro es la gran necesidad del pais de una sinergia entre inventores,
innovadores y actores econémicos para lograr un futuro sostenible y brillante.

Autor: Kianoush Rostami, gerente de Badam Mamaei Hind, Arad Branding.

Ingeniero Ghorbani: Una exportacion exitosa comienza con el conocimiento del

mercado objetivo. Un comerciante profesional, antes de vender, primero construye.
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llam y las ventajas medicinales
llam, con su diversidad de plantas medicinales
como ruibarbo, azafrén silvestre, flor deborraja,
milenrama,mejoraproductos organicos y
medicinales. Elclimaparticular de esta provincia
ofrece un entorno idealpara el cultivo de
plantasconpropiedades terapéuticas, facilitando
eldess locales y el aprovechamiento de
asopobranding internacional, ha creado
una plataformaadecuada para presentar las
capacidadesde las plantas medicinales de llam.

Autora: Farya Hadizadeh, Jefa de Plantas de llam

AradBranding.

Comercio

Comercio regional prductos
La exportacién de Mustrang de Iran, con
alta calidad y precio adecuado, ha logrado
una buena posicién en los mercados
regionales. Estas caracteristicas no solo han
aumentado la demanda en paises como
Turquia, sino que también han creado una
base sélida para el establecimiento de
colaboraciones comerciales sostenibles
con los paises vecinos. Atunidades en
crecimiento en su aspecto econdmico,
la exportacion de suministro estable y
el para mantener este

Autora: Fahimeh Valleh, Gerente deMustrang
TurquiaArad Branding.

Aprendizaje contin
La clave de la perm

Ubicacién del

Ubicacion del dinero

| wzp-chft-kdy

Hoy estuve en un grupo donde realmente muchas cosas se aclararon para mi. Escuché conversaciones que tal vez
habian estado en mi mente muchas veces, pero nunca alguien me las habia explicado de manera tan clara y directa.
Uno de los puntos importantes fue que el amor por el trabajo significa sacrificarse por ese trabajo.
Cuando dices «me he comprometido con el comercio», significa que estds enamorado del trabajo,
del producto, del proceso de presentacién. No es esperar a que todo sea perfecto para comenzar.
Puso un ejemplo simple e interesante: una buena pizza viene de una receta precisa. No puedes actuar segln tu
propio gusto. Algunos creen que aciencia. Algunos quieren resultados répidos, como si una buena pizza saliera del
horno inmediatamente. Pero no entienden que un buen horneado toma tiempo. El comercio es igual. No puedes
empezar hoy y mafiana tener un cliente fijo en el extranjero. Debes tener paciencia, estar dispuesto a aprender.
También hay que saber que si conoces el %70 de algo, el %30 restante es alin més valioso, porque ese %30
puede decidir tu Un punto importante también fue nuestra actitud hacia clientes y proveedores. Dijeron que
no debemos ver todo en blanco o negro, es decir, no pensar que todos son buenos ni que todos son malos.
Autora: Shahrnaz Heidari, Jefa de Perfil de Aluminio en Teheran, Arad Branding.

=
| Marca irani <
Exportacion: camino para el crecimiento marcas iranies

El comercio mundial es una amplia puerta hacia
oportunidades ilimitadas y grandes logros. Cada producto
que se exporta a los mercados internacionales representa
un gran paso para construir un legado global y valioso
para su negocio. Con la exportacién, no solo amplia
sumercado, sino que también eleva la posicién de su
marca; este camino requiere planificacién, perseverancia |
La continuidad en la presentacién de la marca, la
estabilidad en la calidad y el seguimiento constante [
de las comunicaciones son pilares fundamentales
del Si el café se ofrece con un enfoque cientifico y
orientado a la exportacion, puede convertirse en uno de
los productos una oportunidad dorada para consolidar
la Este camino requiere apoyo estructural, branding
inteligente y un papel activo serio de los comerciantes
de Arad en los mercados objetivo. Y para el éxito, la
objetivo son indispensables.

Autor: Mojtaba Mikaeilzadeh, Café Aorz,Arad Branding.

Profesora Talia: En la exportacién, lo que es mas importante que el pducto en si Si un

comerciante no conoce el destino, por mas bueno que sea su producto, no tendré éxit.
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Entrevis
Roadmap

La ocultacion de inform

A lo largo de actividades de campo y muiltiples observaciones, se ha
detectado que algunos comerciantes, incluso después de varios meses
de actividad, auin no han presentado ninguna introduccién clara de si
mismos en el entorno digital. No cuentan con una fotografia profesional,
ni una breve descripcién de su drea de especializacién, ni "Primero debo
alcanzar ingresos o éxito, y luego me presentaré". Sin embargo, esta El con
de confianza. Una presentacion clara y transparente es uno de los pilares
fundamentales de la confianza inicial. Cuando un cliente potencial entra a

tu perfil de WhatsApp o cualquier red social, decide en Lo importante es

acion en Bio: una barrera inv

ta con Tohid Alizadeh

isible en el camino del comercio exitoso

que incluso si alin no uir en tu biografia una imagen profesional, tu cargo
dentro de la organizacién, el producto objetivo y tu relacién con la marca
Arad Branding. Esta accién sencilla demuestra seriedad, planificacion
y compromis pierde no solo la oportunidad de ser visto, sino también
demuestra que auln no confia plenamente en si mismo ni en su camino.
imagen entre comerciantes internacionales, sino que también les muestra
alos compradores que estan tratando con una persona seria, organizada
y respaldada por una marca confiable.

Autor: Tohid Alizadeh, Comerciante de Aceite de Motor Arad Branding.

v
Transformacién comercial

La prioridad del comercio
El comercio ha sido el punto de inflexion de
grandPara alcanzar un mayor desarrollo y
progreso sostenible, es necesario recurrir al
comercio y colocarlo como una prioridad. Los
paises que hoy tienen voz en el &mbito global,
reconocieron hace afios el comercio como el
motor impulsor de s y cadenas de suministro
globales, allanaron su camino hacia el crecimiento.
equiere voluntad y accidn colectiva.

Autor: Majid Aynollahi, Director de Detergente
en Polvo Armenia, Arad Branding.

pasa Arad Branding.

A

Comunicacion eficaz

El éxito depende informacion

En el comercio, hay dos elementos fundamentales:
lainformacién y las relaciones. Cuanto mas fuertes
sean nuestra informacién y nuestras conexiones, Yo,
Badri Hamzehkhani, responsable de branding de la
que los pilares del éxito comercial son precisamente
de esfuerzo en la recoleccién de datos precisos,
analisis de mercado y establecimiento de re manera
mediante informacion y estratégicas bien construidas.

Autora: Badri Hamzehkhani, comerciante de ciruela

v —

Convertir la producciéndignidad
La produccién orientada al comercio es un paso
importante para el empleo del pais y la generacion
de ingresos en condiciones econdmicas dificiles,
alcanzar la riqueza y el duccién cuyo destino sea
los mercados comerciales. Si solo producimos
alcanzaremos el auge que merecemos. Pero cuando
nuestro producto se coloca en el escaparate del
comercio internacional, su valor real se revela.
El comercio no solo genera ingresos, sino que
también otorgapara el productor como para el pais.

Autor: Mohammad Sadeghian, jefe de muebles

4 de TeherénArad Branding.

Ingeniero Ghorbani: Exportar significa jugar segun las reglas internacioaQuien no

las conozca, por mucho que tenga un buen producto, no tendra lugaenefect.
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Muchos, cuando ingresan al mundo del comercioy
obtienen una promocion, creen que el sistema por
sisolo les atraerd clientes, hard marketing y todo
avanzara automéaticamente. Pero el comercio real
no funciona asi. Hacer negocios significa “mostrar
activamente tus capacidades”; es decir, debes salir
al escenario, presentarte, anunciar tu presencia 'y

El sistema es solo un escenario, pero si el actor no
entra, no habra funciéon. He visto muchas veces
comerciantes que, a pesar de tener su pagina
en la plataforma comercial, no tienen binacién.

Google burelevante. El cliente tamntemente: crear
contenido, subir fotos reales de los envios, publicar
historias, describir bien el producto, responder

mensajes, e incluso hacer preguntas al cliente.
Tienes que erar, no serd visto, ni lograra ventas.
El comercio es un camino elegido, y ser visible en
este camino comienza con acciones constantes,
no con una espera pasiva.

Autor: Hamidreza Aghili, comerciante de muebles
Arad Branding.

Comercio con intencion, servicio
Estas ensefianzas muestran que el comercio en el Islam
no es solo un medio para obtener ingresos, sino también
una oportunidad para servir a la sociedad y buscar la
satisfaccion de Dios. La visidn isldmica del comercio es
En la cultura isldmica, el coon smo, sino que también crea
oportunidades de empleo, crecimiento econdémico y servicio
a la comunidad. Y esto significa que el comercio es un
camino para acercarse a Dios.

Autor: Mohammad Ahmadi, gerente de Mortero Somalia,
Arad Branding.

Ml Transformacién
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Lider en el suministro salud
Considero el comercio como un camino
para el desarrollo, la transformacién y la
creacion de valor; un camino que ofrece
mdltiples oportunidades para el crecimiento
En el &mbito responsabilidad de proveer
productos que se lleva a cabo con precision,
orden y Lo que para mi es importante en
este camino e innovacién; porque creo
firmemente que los productos del sector
salud requieren mas que cualquier otro la
construccion de confianza, la transparencia
Autora: Marziyeh Shalchi, Jefa de Ropa
Hospitalaria de Qom, Arad Branding.

i
Enfoque en la calidad, vision
En el dmbito del comercio de azulejos y
experiencia ha demostrado que establecer
una comunicacién efectiva con los clientes
y analizar cuidadosamente sus necesidades
allana el camino para crearara mejorar la
ventaja competitiva del producto y mantener
de forma constante la satisfaccién del pablico
plataforma de lanzamiento para el desarrollo
de marca y penetrahecho que mi actividad
no se limite simplemente a vender, sino que
se convierta en un puente de confianza y
colaboracién a largo plazo con los clientes.
Autora: Maryam Khaki, supesora de azulejos
y ceramica de Isfahan Arad Branding.

A

Profesor Wahid: El comercio significa construir el futuro con voluntad y decisién. el

mundo del comercio. El comercio es construir un camino de ventas, no solocomprar .
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Ver este video fue muy interesante y educativo para mi, ya que presentaba
unaimagen completa y precisa de las capacidades comerciales de Omén en
el dmbito del comercio exterior. Un pais que, debido a su frontera maritima
compartida con Irdn y su posicion estratégica en el Estrecho de Ormuz, es
reconocido como una de las oportunidades doradas de exportacion para Iran.
Lo que mas llamé mi atencién fue la exitosa gestion econdémica de este
pais; una nacién con una poblacién de aproximadamente 5 millones de
personas que, a pesar de descubrir sus recursos petroleros tdos digitos,
llegando incluso hasta un %34. Hoy en dia, las exportaciones anuales de
Oman superan los 63 mil millones de ddlares, gran parteente africano.
estratégica del comercio; ellos compran muchos productos no para
consumo interno, sino con el objetivo de reexportarlos. Esta vision
representa una oportunidad Unica para los comerciantes iranies.
En algunas partes del video también se mencioné que algunas empresas
omanies estan disefiando su propia plataforma de exportacion basada
en el exitoso modelo de Arad Branding, lo que demuestra la validez y
efectividad de nuestro camino. En resumen, Oman no es solo un mercado
consumidor, sino un punto de salto inteligente para las exportaciones iranies.

Autora: Seyedeh Sonia Shekari, Asesora Comercial de Arad Branding.

Jalea real: un comercio preciso para mercados
En el comercio nacional de jalea real, dos
factores desempeiian un papel vital: primero,
la consistencia en la calidad durante el
consumidor. Esto se debe a que la jalea real
es un producto vivo y altamente sensible,
y el mas minimo cambio en temperatura,
luz o tiempo de tdndares profesionalesy
seleccionando proveedores comprometidos,
hemos logrado mantener la calidad de
los mercados especificos de consumo
de medicina tradicional, herbolarios de
permitido que su distribucién sea también.

Autor: Seyed Shahabeddin RouhaSupervisor
de Jalea Real en Teheran,Arad Branding.

Casa comercial

Ficha de desempeio: el camino Arad Branding
En la secciéon de "Desempeio” de
la casa comercial Arad Branding,
se muestran en tiempo real y con
precision indicadores clave como la
seccion ayuda a los comerciantes
a identificar debilidades, mejorar
la calidad del contenido enviado,
el camino profesional dentro del
comercio con Arad. Esto refleja el nivel
de compromiso, planificacion seccion
no solo sirve como herramienta de
autoevaluacion, sino que también
es la base para generar confianza |
con los directores de proyectos y
ser considerado para oportunidades
de colaboracién mas importantes.

Autora: Razieh Souri, empleadel =
departamento técnicode AradBranding. Direccién de Arad Branding: Shp.AradBranding.

Comercio correcto, vida mejor

El comercio no solo significa vender un producto; es construir un camino
Lo que ha sido clave en mi trayectoria ha sido el "conocimiento preciso
Muchos tienen un buen producto, pero no saben dénde, a quién ni cémo
presentarlo. Es aqui donde el anélisis de las necesidades del cliente y la
adaptacion del empaque, el precio, el mensaje e incluso el momento de
Un principio al que siempre o solo comprarg, sino que se convertira El
comercio entré en el mundo del comercio, aprendi que la paciencia y la
siempre estan detrds de puertas cerradas; a veces, solo hay que esforzarse
En el comercio, quien piensa primero en su propio crecimiento, y luego
Porque cuando tu creces, las ganancias llegan solas.
Autora: Akram Soltdnzadeh, comerciante de miel en Arad Branding.

Ingeniero Shabani: El comercio significa construir un camino stenible, no de lacomunicacién,

la creacion de confianza y la continuidad, puede perdurarencualquiermercado.
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Comercio eficiente
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Almendra exportaciosal
La almendra es uno de los productos
agricolas de exportacion mas valiosos que,
debido a su contenido de acidos grasos
beneficiosos, vitamina E y compuestos
antioxidantes, ocupa un lugar especial
tanto en la canasta alimentaria de los
hogares del mundo como en las industrias
consumo y procesamiento de almendras,
es un destino importante para exportadores
profesionales y requiere un suministro regular
y un conocimiento profundo del mercado.

Autor: Sadegh Nemati, Gerente de Almendia
Arad Branding.

Durabilidad

4

Comida durader mercado
El atiin enlatado, como una de las valiosas
fuentes de proteina animal, tiene un lugar
especial en la canasta alimentaria de muchos
paises. Este producto, debido al proceso de
conservacion a alta temperatura, posee una
larga vida util y mantiene su sabor natural
sin necesidad de conservantes quimicos.
enlatado tenga un lugar destacado tanto
en el sector de exportaciéon do objetivo
importante para los exportadores profesionales.

Autor: Abbas Ghafarpoor, gerente de
atin EmiratosArad Branding.

A

Inteaccion intente
Suminstro confble

Acuerdo sobre cuestiones financieras
-relacionadas con el suministro

La forma de interactuar con el proveedor es uno de los factores clave para el éxito comercial. Cuando un
comerciante inicia negociaciones con un proveedor, debe adoptar un enfoque diferente al de otros compradores
para poder obtener una posicion especial ante el proveedor. El error mas comun en este camino es comenzar
las negociaciones financieras demasiado pronto. Un comerciante profesional debe realizar varias compras
exitosas y regulares antes de solicitar descuentos o condiciones especiales, para asi ganar la confianza del
proveedor. Solo entonces podra, basdndose en su historial de compras y compromiso practico, solicitar
mejores condiciones financieras; como por ejemplo, el envio de mercancias con pago tras la entrega o la
fabricante, cuando muchos mayoristas e intermediarios, al comprar grandes cantidades a los productores
multiples proveedores permite al comerciante ampliar su mercado objetivo y satisfacer las necesidades de
clientes con diferentes gustos y capacidades financieras. Por otro lado, esta pluralidad evita la dependencia
de un solo proveedor y problemas como ser engafiado o sufrir abusos. Para encontrar multiples proveedores,
sitios de anuncios gratuitos como "Niaz Rooz" y otras plataformas similares pueden ser buenos recursos.
Autora: Zahra Zare, comerciante de equipos agricolas, Arad Branding.

<4

Calidad en la exportacion, delicadeza eleccion

Aquitienes la traduccion al espaiol:En el transporte de mantas
alos mercados internacionales, prestaratencion al tipo de
materia prima, las fibras y lasnormasantihipoalergénicas es g
de gran importanciapara mantener la calidady comodidad |
del consumidor. Pero la cuestion no termina soloenla |
calidad técnica. En la exportacién de mantas, aspectos
como el disefio del embalaje, las normas sanitarias de la
aduana del pais de destino, las condque esté en la lista
de articulos esenciales, intern de gran importanciapara
mantener la calidad y comodidad acionales son requisitos
indispensables para ingresar exitosamente a lo experto
y una visién orientada al mercado objetivo para lograr
una exportacion La atencion al tipo de fibras y a los
estandares antihi transporte internacional de mantas.

Autor: Masoud Rouhi, gerente de China, Arad Branding.

Ingeniero Ghorbani: El comercio exitoso significa conocer con sidn las necesidades del

mercado y comunicacién efectiva y la credibilidad profesional son las que nan el camino.
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Enfue en la mca
onslio poicion

Reunion del CEO de Arad Branding con el
representante de flores y plantas

Una de las reuniones mas valiosas e impactantes realizadas en el pasado
fue un encuentro organizado con motivo del Dia del Arbol, con la presencia
intercambio de opiniones, la transferencia de experiencias y el anélisis de los
desafios y oportunidades en el comercio de productos florales y vegetales.
Alinicio de la reunion, el director general hizo hincapié en laimportancia de aprovechar
la experiencia de otros, destacando que muchos de los puntos mencionados por
los comerciantes son fruto de afios de experiencia de campo y que compartir
estos conocimientos puede facilitar el camino para muchos en el comercio.
fuertes fluctuaciones en los precios y alterar los acuerdos comerciales.

En este sentido, se sugirié que Arad Branding intervenga directamente en la
estructura de suministro en algunos sectores de alto consumo para Otro tema
relevante fue la venta de productos individuales, que aunque pueda Se destacd
que este tipo de pedidos debe ser delegado a personas de confianza, y que
el comerciante debe enfocar su energia en mercados con mayor capacidad.
En otra parte de la reunién, se discutid la especializacion en la eleccion del producto,
planteando que concentrarse en un producto especifico y esforzarse por convertirse
en una referencia experta en él es més exitoso que dispersarse en productos.

Autor: Saeed Hojjatoleslami, gerente de extractos de plantas, Arad Branding.

v
Reputacion de la

Exportacién exiosa pructos
La oferta de productos alimenticios procesados
en con los estandares de seguridad alimentaria,
fechas de caducidad y métodos de envasado.
del consumidor y la calidad del procesamiento.
Cualquier deficiencia en el control higiénico,
especificaciones técnicas o condiciones de En
Arad Branding, conociendo las regulaciones
de importacion del pais destino y colaborando
con con calidad estéandar y atractivo comercial.

Autor: Mohammad Reza Daghestani, gerente
de productos alimenticios procesados en Oman,
Arad Branding.

A

Comercio sin

Rompe las fronteras comercio
El comercio es el arte de superar las fronteras de las
limitaciones; un lugar donde la firme conviccion, el
esfuerzo incesante y una vision global convierten
los suefios en ganancias y en una realidad tangible.
En este camino, el verdadero comeifico e internacional,
sean los protagonistas principalequefio en el comercio
de las necesidades del mercado y conocimiento de
la cultura del consumidor, puede convertirse en un
punto de inflexién en la construccién de la marca.

Autor: Alireza Haji Hosseini, jefe de pasta madre

de Teheran, Arad Branding.

v
Calidad de exportacion

Importancia material reventos

Los revestimientos reaccionan de mrcado.
En los mercados de exportacién, la eleccion de un
revestimiento que sea aprobado tanto en calidad
y durabilidad como en apariencia estética juega
un papel decisivo en el éxito de las ventas.En
Arad Branding, nos esforzamos poridentificarcon
precision las caracteristicasdel producto para
ofrecer revestimientos que,ademasdecumplircon los
estandares técnicos,seancompetitivosdepunto de
vista econdmico.crear una ventaja competitivstenible.

Autor: Alireza Shahzidi, supervisor de restentos,

IsfahdnArad Branding.
A

En el comercio, el primer principio es conocer con precision las necesidades del mercado, Si

no se cumplen estos dos principios, incluso el mejor y mas cualitativo productendra clientes.
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Elfsecretoldelléxitolde]loscomerciante

La profesora Talia hablé sobre uno de los problemas  Un punto importante que se destacé es que

mas comunes de los recién llegados al comercio: muchas han alcanzado el éxito. Pero la realidad

muchas personas que invierten dinero y comienzan
como construir un edificio. El terreno estd comprado,
los materiales estén listos, el plano esta disefiado,
pero si el propietario no le dice al contratista
"comienza", no se construird ningin edificio.

es que el servicio da resultados cuando se entra
en la fase de edel cliente. Ni la educacidn, ni el
capital, ni la calidad del producto tienen tanta
importancia coes y recursos, Otro punto clave
es que cada persona debe generar ingresos

con sus capacidades actuales. Si alguien solo
tiene una caracncioné el caso de quienes han
contratado servicios pero no han entrado en la
equipos ejecutivos avancen unilateralmente sin
instrucciones claras y sin la participacion del propietario.

Autor: Esmaeil Daneshi, asesor comercial de
Arad Branding.

Inteligencia de suminimercado

Aprovechando un profundo conocimiento del mercado

vy Productos de exportacién

y una amplia red de suministro, desempefa un papel
clave en garantizar una calidad superior, ofrecer precios
competitivos y realizar entregas puntuales de este producto
estratégico en los meio y la satisfaccion del comprador.
correctamente estos factores y conocer con precision el
mercado objetivo para suministrar cebollas que no solo
satisfagan las necesidades del cliente, sino que también
tengan capacidad competitiva en el mercado internacional.

Autor: Isa Vahedi, comerciante de cebolla en Arad Branding.

de Isfahan, Arad Branding.

Papel logistica calidad
Empezar un negocio es mas dificil que
el propio negocio, porque los primeros
desafios no se presentan en el mercado,
sino en nuestra mente.El miedo al fracaso, la
falta de experiencia, la ausencia de capital
olapreocupaciénporel futuroson obstaculos
qgelve claro.El apoyoorganizacional,laformaci
éncontinua y afiadepersonas experimentada
sbrindanoportunidad realdecrecimiento para
cualquier principiantela mitad del camicomercio.
Autor: Isa Miralaei, jefe de tubos conexiones

Y
Comerciante Arad, exportador
En la era actual, donde los mercados En
Arad Branding creemos que cada paso en
este camino es una oportunirizacién hasta
de exportacidn, todo nuestro esfuerzo esta
los clientes y fortalecer la posicién de los
productos locales en los mercados globales.
alas necesidades actuales, sino que también
es una luz que guia hacia la construccién de un
futuro sostenible y exitoso en el &mbito comercial.
allé dela ventay se centra en la creacion de valor.

Autora: Fatemeh Rabiei Tavassol, jefa del
drea de empagques estérileshospitalarios de
Hamadan, Arad Branding.

A
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Ingeniero Shabani:analizado la estructura mental de la otra parte antes la negociacion. [,z
Comprender con precisién las necesidades del cliente y el momento adecuado para pre.
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Kuwait es uno de los paises pequeiios del Golfo Pérsico que, a pesar de su limitada ¥
extension territorial, tiene uno de los ingresos per capita mas altos del mundo y
siempre ha sido considerado un destino apropiado para los productos iranies.
A pesar de sus inclinaciones tradicionales, el pueblo kuwaiti muestra un
graninterés por los productos auténticos iranies, y los antecedentes de sus
relaciones comerciales con Iran se remontan a antes de la Revolucién Isldmica.
Gracias a los altos ingresos petroleros y a la amplia distribucién de
subsidios, se estima que el ingreso mensual promedio de los hogares
kuwaities oscila entre 3,500 y 4,500 ddlares estadounidenses, lo que
proporciona una alta capacidad de compra a los consumidores de este pais.
No obstante, son compradores exigentes que prestan mucha Entre
irani, pero esperan que estos productos se presenten en envases En
cuanto a las importaciones, los comerciantes kuwaities suelen buscar
Desde el punto de vista logistico, el envio de mercancias a Kuwait es
los puertos de Bandar Abbas, Bushehr, Jorramshahr e incluso Qeshm.
exterior de Irén es considerable, ya que sus ciudadanos compran Ademas,
Kuwait es una puerta de entrada al mercado de otros paises del Consejo
a una expansion de las exportaciones a otros paises de esta region.
Autora: Elahe Aram, consejera comercial de Arad Branding.

Comercio de la salud

EI papel de la menta irani mercadossalud
La exportacion desempeiia un papel

importante en el crecimiento econémico
de un pais y puede contribuir al aumento
fortalecimiento de la economia nacional.
ambito de las plantas medicinales y las
implementacion de estandares de calidad, el
desarroll de la cadena de suministro y objetivos
son algunas de las medidas que pueden
mejorar laposicién de Irdn en la industria de las
plantasmedicinales.Por otro lado, el apoyo a los
productoreslocalesysuconexién con redes de
exportacion a la sostenibilidad de esta industria.

Autora: Fatemeh Mohammadi Mad, jefa
B del drea de menta deén, Arad Branding.
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Biografia profesional, prestigio internacional

=] En la aplicacion de Arad Branding,
la seccién "About Me" es la vitrina
para presentarte ante comerciantes
extranjeros y gerentes de proyectos.
biografias completas son vistos
hasta 5 veces mas y reciben més
oportunidades de conexion y exportacion.
Por eso, no pases por alto esta parte;
haz que te vean como un profesional.
La seccién "Bio" en la aplicacion
de Arad Branding es un espacio
experiencia, habilido comerciante.
Cuanto més precisa y profesional
sea la redaccion de esta seccion,
mayor seré la credibilidad que tendras
ante una audiencia internacional.
esta informacidn breve pero clave.

Autora: Razieh Souri, empleada
del drea técnica de Arad Branding.

Direccion de Arad Branding: Shp.AradBranding.

Manzana deshidratada: el oro saludable
La fruta deshidratada tiene un alto valor nutricional y es rica en vitaminas,
minerales y fibra. Este refrigerio saludable aporta mucha energia y es una
buena alternativa a los snacks poco saludables. En el mercado global actual,
los consumidores buscan productos que no solo cuiden su salud, sino que
también se presenten en envases higiénicos, estandarizados y de larga duracién.
La manzana deshidratada brilla precisamente en este segmento del mercado.
calidad y bienestar. Aumentar el conocimiento sobre las propiedades de este
producto y presentarlo en nuevos mercados puede incrementar significativamente
la participacion de Irén en la exportacién de alimentos orientados a la salud.
Autora: Shahin Gorgani, jefa del area de manzanadeshidratad Azerbaiyan

& Occidental, Arad Branding.

El éxito en la exportacién no comienza con un buen producto, sino conun conocimiento el

éxito es la capacidad de prevision, la adaptacion a la cultura de consumo y lacontinuidad.

0] E! Inicio de colaboracion con
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Negocio como

En el camino del comercio, uno de los mayores obstadculos mentales con los que muchos principiantes

se enfrentan es el miedo a expresarse y presentarse. Muchos creen que convertirse en comerciante debe
suceder en silencio y de manera oculta; en una habitacién cerrada, sin alboroto, hasta que llegue el dia en
que, de repente, tengan éxito y entonces digan: Me converti en comerciante. Pero la realidad del comercio
va mucho mas alla de esta mentalidad aislacionista. El comercio es un campo de presencia; un lugar para
ser visto, para presentarse, para establecer conexiones. Lamentablemente, muchas personas, especialmente
al inicio del camino, por miedo al juicio de los demas o al fracaso, evitan presentarse como comerciantes.
Sin embargo, el éxito comienza justamemerciante de pisos para construccion, dias después comencé una
serio. Si en ese momento no hubiera hecho esa presentacién, sin duda esa oportunidad se habria perdido.
Desde el punto de vista psicoldgico, también hay que decir que muchas personas, debido a las creencias
formadas en la infancia, creen que no se debe hablar de algo hasta que esté completamente terminado.
Pero el comercio no es como un examen escolar donde solo la nota final importa.
Autor: Hamed Sedaghat, comerciante de pisos en Arad Branding.

Secretos de la negociacion

| o
I

En el comercio, la informacién es mas importante

que el capital. Todo comerciante profesional primero En la

exportacién, la honestidad en la presentacion, la precision en el envio y el de las promesas son la clave del éxito.

Muchos esperan condiciones perfectas, pero el comercio es para aquellos que con valentia y crecen en el camino.

detalles; desde el tipo de embalaje hasta la eleccién del mejor momento para el envio.En el mundo competitivo

de hoy, la diferencia entre un negocio exitoso y uno perdido es solo una buena frase en la negociacion.
Autora: Zahra Rezaei, mentora en exportacion en Arad Branding.

Flor auténtica

Agua rosas irani: una fragancia

La calidad del agua de rosas no se limita
Unicamente a la rosa damascena, sino
que es el resultado de una cuidadosa
combinacion entre el clima, el momento de
la floracién, el tipo de variedad, el método
de recoleccion y las técnicas de destilacion.
En cada regidn, las diferencias climéticas,
el nivel de humedaguaridad con las normas
internacionalesy el cumplimiento de los
principios higiénicos son la clave para
producir un producto que brille nosoloenel
mercado irani, sino también en el mundial.

Autora: Sepideh Safazadeh, comerciante
de agua de rosas en Arad Branding.

4

Permanencia

3

Una ceramica eshermosa

En la produccién de azulejos y ceramica, la
combinacidn precisa de arcillas, la cantidad
de agua, la temperatura de coccién e incluso
el tiempo de calentamiento tienen un impacto
directo en la calidad del producto. Pero
la importancia del asunto no se limita
solo a la reas heladas, el desgaste y los
choques térmn disefos variados, sino que
también ecuada de materias primas y el
control del proceso de coccién son la
base para la durabilidad de una marca
en el mercado mundial de la cerdmica.

Autor: Saeed Amin, comerciante dzulejos

&Y cerdmica, Arad Branding.

Profesor Vahid: En el comercio, el primer principio es conocer la neesidad Sin estos

dos principios, la venta es temporal; no duradera ni rentable. El comercio significa .
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No es solo una persona que compray
vende productos, sino que desempefia
un papel central en el ciclo de
produccidn, suministro, distribucién
e econdmicas. Ya sea un exportador
que presenta un producto local con
toda su identidad nacional en los
importador que, con un conocimiento
preciso de las necesidades de la
opciones entre productos globales;
en ambos casos, el comerciante El
comerciante real, desde el primer
dia que entra en este camino, debe

y adherirse a principios que van mas

alla del beneficio personal. Debe

| basada en engaios o en la venta

de productos de menor calidad es
sostenible, Los comerciantes con
visién a corto plazo pueden obtener
ganancias al principio, pero pronto
desaparecen de la competencia.
Por otro lado, quienes se adhieren
a principios éticos y comerciales no
solo fortalecen su marca personal y
comercial, sino que también avanzan
hacia un crecimiento sostenible.
El comercio es un arte que consiste en
equilibrar la produccion y la distribucion.
Un comerciante debe tener la mirada
solidaria del productor y, al mismo

tiempo, conocer correctamente las
necesidades del mercadoy los deseos
del consumidor. Especialmente en areas
como productos agricolas, artesanias,
alfombras, plantas medicinales o
productos alimenticios, el comerciante
debe verse a si mismo como un
eslabén entre la cultura y la economia.
Porque cada producto exportado
es un embajador de nuestra tierra.
Cuando exportamos un producto,
no enviamos solo una mercancia;
mostramos nuestra cultura, calidad
importamos un producto, esta accion
debe hacerse con responsabilidad,
precision y justicia para satisfacer las
necesidades de la gente de la mejor
manera, sin debilitar el mercado interno
ni crear una dependencia innecesaria.
Un comerciante consciente valora
No debeo solo de palabra, sino en
la practica. Debe ser receptivo a la
formacién, comprometido, dindmicoy
paciente. Debe ser capaz de aprender,
formar equipos, producir contenido,
presentarse, establecer conexionesy,
poco a poco, convertirse de un actor
econdmico en una marca reconocida.

Autor: Saeed Akbarpour, mentor
de exportacion, Arad Branding.

Transparencia comercial

v
Calidad comercial

v
Produccién avanzada

El papel de la exportacién vidrio
En el proceso de produccién del vidrio, el control
preciso de la temperatura y la veloc Caracteristicas
como la alta transparencia, la resistencia mecénica,
la capacidad de flexibilidad, asi como la tolerancia
a la prepas de fusién y enfriamiento, mejor serd
el desempenio del vidrio producido en diversos
proceso de produccién del vidrio es un factor
determinante para atraer clientes extranjeros.
Estos detalles técnicos serdn nuestra ventaja
competitiva en los mercados internacionales.

Autor: Mahdi Ghaffari Moghadam, comerciante
de vidrio, Arad Branding.

A

Durabilidad calidad pasta tomate
El proceso de produccién de la pasta de tomate
debe realizarse de manera que no solo se preserve
el sabor, color y textura del tomate, sino que también
se mantengan estables con el tiempo los valores
estandarizacion en la produccién, el uso de tomates
de alta calidad, el control preciso de la temperatura
en la canasta do por la estabilidad de su calidad.
desempefan un papel fundamental en el aumento de
ladurabilidady la aceptacion global de este producto.

Autor: Morteza Zarei, gerente de produccién de
pasta de tomate Arabia Saudita, Arad Branding.
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La competencia piezas mundial
Las piezas para camiones y autobuses deben
internacionales en cuanto a calidad, durabilidad,
rendimiento y seguridad. Si estas piezas cumplen
con altos niveles tran facilmente con marcas
Nuestro objetivo en Arad Branding es producir
vista de la ingenieria y que, a su vez, generen
una El desarrollo de la exportacién en este sector
requiere una cuidadosa seleccion de materiales,
control continuo de calidad y actualizacién
constante de las tecnologias de produccién.
Autor: Alireza Babaei, gerente de piezas para
camiones en Azerbaiyan, Arad Branding.

quien puede entender las necesidades del mercado objetivo, el estandar del producto y

ladel transporte. La exportacion es una entrada intel

igente a la mente del mercado global.
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Soy Masoud Mirkhalaf, un comerciante desde el
corazén de Arad Branding; tal vez mis ojos no vean el
mundo exterior, pero con el ojo del alma, he encontrado
mi camino en la senda del comercio. Lo que para
muchos es un obstéculo, para mi se convirtié en la
para demostrar que la capacidad no depende de la
vision, sino de la fe, la perseveranciay la voluntad.

Exportacon cotin
experiencia Arad

En estos seis afios que he trabajado en Arad
Branding, gracias a Dios y al acompafamiento
de un equipo dedicado, he recorrrituve una exitosa
exportacion a Japdn, con quiena enviar 24 piezas
de Incluso en el mercado interno, he tenido clientes
en la provincia de Qom que han hecho pedidos
Dios, iniciaré la exportacién a Turquia y busco

un viaje para demostrar que ninguna limitacion
puede detener el crecimiento y el impacto. Este
camino es para el desarrollo personal, la expansion
de las relaciones internacionales y para mostrar
la verdadera capacidad de la produccién irani.

Autor: Masoud Mirkhalaf, supervisor de aztcar
liquido en Qom, Arad Branding.

Guia para ingresar mercado
El datil Mazafati es uno de los productos
mercados con alta demanda, tiene una gran
capacidad para absorber este producto. El
gusto alimentario comtn entre el pueblo pais,
de Ramadan, han mantenido una demanda
constante y elevada de datiles Mazafati en
requiere un conocimiento preciso de las
caracteristicas de este mercado. Los indios suelen
ser pacientes y detallistas las negociaciones,

A Calidad de exportacion

M mercado meta

El papel logistica en calidad

Exportacion de miel: la necesidad
Los mercados internacionales de miel estan principalmente
influenciados por la calidad del producto, procesos precisos
de procesamiento, cumplimiento de las normas sanitarias
y la adecuacién a las necesidades de los consumidores en
hasta la oferta final, se realiza bajo supervision cientifica
y estandares adecuados. Ademas, la eleccién precisa de
la fuente floral del néctar y el clima de produccién puede
aumentar significativamente el valor exportable de la miel.

El cumplimiento de la cadena de frio en el de
medicamentos sensibles, incluidos vacunas e
insulina, desempefia un tar su deterioro hasta
llegar al consumidor. Euye significativamente
a reducir los costos de tratamiento y a
suministrofarmacéutica. En la observancia
de principios cientificos,la precision en los
procesos de embalaje y el control rigurosode
las condicionesy productos. Ademas, la
atencion alasnormas internacionalesen la
logistica la entrada a los mercados globales.
Autora: TaherehAein,comerciantedem
edicamentos, Arad Branding.

interaccion con ellos se debe tener paciencia,
precisiéon y mucha perseverancia. En este
mercado, la profesionalidad es lo primordial.

Autor: Hossein Khalajj, jefe de datileMazafati
en Teherdn, Arad Branding.

A

Autora: Farahnaz Gholampour, gerente de miel en Emiratos,

Arad Branding.
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De la publicacionevaluaciénimacion

El departamento técnico de la Casa
de Comercio de Arad Branding, en
tiempo real sobre el estado de las
publicaciones de los comerciantes.
Todos los comerciantes miembros
de la Casa de Comercio pueden, al
activar las notificaciones internas, estar
al tanto del estado de publicacién,
de sus contenidos comerciales.
Esta funcionalidad, especialmente util
para comerciantes comprometidos,
permite una supervisién més eficaz
de las actividades de marca personal,
de contenidos. Cualquier retraso
titulos sera notificado directamente
en la pagina principal del usuario.
dentro de la Casa de Comercio.

Autora: Sogand Nadi, empleada del
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Departamento Técnico Arad Branding Direccién de Arad Branding: Shp.AradBranding.
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¥ Cuando entre los miembros de Arad Branding se habla de los principios del
éxito en el comercio, pocos desconocen la mirada precisa y realista del maestro
Vahid. Como director estratégico del grupo, siempre enfatiza varios principios
fundamentales en el camino de la exportacidn y la negociacién, que resultan
esenciales tanto para comerciantes principiantes como experimentados.
Uno de los puntos més importantes que siempre escuchamos de él es:
Primero la relacion, luego el envio. Es decir, la exportacion no comienza con
la guia de envio ni con la aduana, sino con la presentacion, la generacién
de confianza y una conversacion profesional. Si un comerciante no sabe
negociar, su producto se quederidad y constancia. No prometas lo que
no puedas cumplir. Un cliente fiel es el resultado de un compromiso real.
El tercer principio es el conocimiento de la cultura y el comportamiento Si un cliente
te pregunta cudl es la norma internacional de tu producto, ¢sabes qué responder?
Estosignificaque unonodebe sentarse alamesadelaexportaciénsinestar bien preparado.
la capacidad de iniciar y presentarse como un profesional del comercio.

Autor: Mehdi Gharayi, Subdirector de Negociacies Internas Arad Branding.
>

Inicio de exportaciones

¢

Avance en seguridad desde hasta

En Irdn, la historia del calzado de seguridad comenzé en 1965 con la
implementacién de los primeros estdndares nacionales. Fue entonces
cuando se redacté y aplicé por primera vez la norma para botas de seguridad,
marcando un paso importante hacia la organizacién y garantia de calidad
ergonémicos con mayor precisiéon. Uno de los hitos més importantes en
este de trabajadores, sobre laimportancia del uso de equipos de proteccién,
especialmente calzado de seguridad. Esta concienciacién ha tenido un
impacto notable en la reduccién de accidentes laborales y ha consolidado el
uso obligatorio de calzadoy certificado en diferentes sectores industriales.

Autora: Hanieh Farrokhbandi, comerciante de calzado de seguridad en
Arad Branding.

p 7

Inicio exportacién con pasas mercado
es uno de los mayores productores de pasas ’
del mundo, pero atin no ha alcanzado su Al ‘
reconocer este potencial y por mi interés
personal en la agricultura y la exportacién, |,
decidi ser un puente entre los agricultores ) )
producto duradero, saludable y de alta |, %
exportacion es relativamente sencilla. Estas e
de empaques variados y transporte facil,
la convierten en una opcién ideal para
Mi objetivo es el desarrollo sostenible y
contribuia irani en el &mbito internacional.
Autor: Ali Lavasani, jefe del rea de pasas
doradas de Teherén en Arad Branding.
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Ingeniero Shabani: El comercio y la exortaciéo tienen éxicuando se basan en el

conocimiento del mercado, la comunicacién y el cumplimiento de en una gran .
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